
20232023年年44月月2828日日 星期五星期五

0404特特
版面 / 门可 校对 / 晓峰

■ 本报记者 师晓琼

4月28日，巡展首站活动举办地点在中心广场，市民前
往可选择乘坐1路、4路、7路、9路、K1路、K3路、15路、16
路、19 路、24 路、26 路、39 路、82 路、85 路、101 路、104 路、
1002 路、9001 路公交车到中心广场北下车，乘坐 21 路、26
路、27路、71路、84路、909路公交车到中心广场东下车，乘
坐25路、31路公交车到中心广场西下车。

记者从气象部门获悉，巡展首站当天，我市的天气小
雨转晴，西风 3 级到 4 级，气温 0℃至 15℃，市民需要携带
雨具前往。

内容超全！这份逛展指南请收好
想看楼盘没时间去？那么多楼盘没法一家家对

比？楼盘太多挑花了眼？
机会来了！今天 30 余家房企、众多精选房源

“集中”到中心广场，可以一次性把西宁的房地产市
场逛个够，省时又省力！

4月28日、29日，由西宁市政府主办，西宁市住
房保障和房产管理局、西宁晚报社、城中区政府承办
的西宁市2023年房地产项目巡展促销暨购房补贴券
发放首场活动在中心广场举办，期间，购房者可享受
到访好礼、特价房源、优惠车位、购房折扣、成交抽奖
等优惠活动。

此次活动以“助企暖企·安家西宁 幸福优居”为
主题，为期一个月，计划开展五场，将从西宁市延伸
至州县。那么，巡展首站活动有哪些精彩内容和特
色亮点？如何让逛展更便捷？如何提高观展效率？
晚报记者为您梳理了一份详细的服务指南。

巡展首站活动现场，青海机电、宁夏中
房西宁公司、金座地产、西宁万科、中惠地
产、碧桂园集团青藏片区、西宁万达、安泰地
产、中海海润、天桥地产、三榆集团、浙东实
业—米兰、西宁华盛地产、青海腾润、西矿、
西宁地产、西宁农商、鼎泰、阳光城唐道置
业、西宁伟业、城北吾悦广场、西宁新华联、
西宁绿城、远星地产、青海盈吉集团、青英地
产、新千集团、中梁地产等30余家知名房地
产企业汇聚，多项房地产项目竞相亮相，众
多优质房源供您参考。活动期间，每个参展
商都配有专业的置业顾问，提供贴心服务。

贷款买房需要办理哪些手续？哪家银行
利率最低？办理贷款哪家银行最快？9家金
融机构也来到活动现场，点对点、一对一地提
供金融对接，现场为广大市民答疑解惑。中
国工商银行青海省分行、中国建设银行青海
省分行、中国邮政储蓄银行青海省分行等省
内多家金融机构将组成规模庞大的“金融服
务”区，现场为广大群众办理相关业务。

“今年以来，我市把握好难得的政策机
遇期、经济回升期、发展窗口期，找准金融业
服务实体经济的结合点、切入点和发力点，
积极为企业提供助力，进一步激发居住消费
热情、改善市场预期、提振楼市信心，支持刚
性和改善性住房需求，促进房地产市场平稳
健康发展，增强市场主体的发展活力、动力
和信心。”此次活动相关负责人表示。

活动中，我市还准备了500万元
购房券“大礼包”，对签订商品房买
卖网签合同并备案的购房者，通过
抽奖的方式给予购房消费补贴，对
中奖的购房者每套给予 1 万元补
贴。各房地产参展商“百花齐放”，
纷纷拿出最大的优惠活动让利给广
大群众。

同时，各参展房企也带来了优
惠“大礼包”。北川万达登街推出即
买即收益，租金抵月供，首付 20 万
元；碧桂园集团青藏片区珑悦项目
推出每日一套特价房源，认购享小

家电好礼，同时天宸10幢加推，享95
折；新千集团锦绣新天地住宅，一次
性付款最高享受20万元优惠，加上
政府补贴的1万元，客户有可能享受
到21万元的最大优惠。另外，活动
期间锦绣新天地车位一口价 14 万
元/个；西宁农商城馨天和前 100 位
预约登记送地下车位；三榆集团三
榆·柏朗峰推出购房4重礼，即轻松
换房礼、节日到访礼、购房成交礼和
VIP验房礼；浙东实业—米兰商业街
临街现铺，即买即收租，超大开间，
另有10%赠送面积……

本届房地产巡展活动为期一个
月，将采取线上线下相结合方式，以

“2+3+N”模式开展，即 5 场实体活
动（2场在西宁市举办，3场为州县巡
展活动），N场房企自主活动和1场
城北区特别专场活动。

哪些楼盘环境好、哪些楼盘交
通便利、哪些楼盘优惠更多更实
惠？逛完展会，市民心里就有底了。

巡 展 首 站 现 场 设 有 启 动 仪
式、企业宣传展示环节，外场设有
参展企业、金融企业展示品牌优
势环节。同时，现场还有房产部
门权威的政策解读、主播帮你去

砍价等活动，市民可以现场了解
最新的购房政策，选择最优的银
行进行贷款。

活动现场30余家房企走进直播
间进行线上 PK，说亮点优势，讲福
利优惠，让市民朋友更加直观地了
解各参展房企房源的具体情况。

从“屏对屏”全方位了解，到面
对面完成选购，让房地产企业、金融
机构营销和宣传跨越了距离阻隔，
节约了有需求购房者的时间成本，
同时也为我市职能部门赋能，精准
定位市场，有助于进一步提升我市
房地产行业的发展水平。

如何才能选中自己心目中的“家”？逛展会前要明确目
标，提前做好功课。

有购房打算的人，可以先明确自己想要选择的区域、总
价预算、房型及面积等方面，有一个较详细的购房计划，做
到明确需求，重点了解。对于比较感兴趣的楼盘，现场进行
详细咨询，重点了解区域位置、区域交通、区域配套、开发商
实力、户型、朝向、折扣、交房时间、物业管理、贷款利率等。

逛展时，可尽量收集宣传资料，尤其是自己中意的楼盘
资料。了解楼盘的详细情况后，可将资料带回去仔细翻看，
决定要买哪个盘，随时与销售人员取得联系，洽谈签约，也
可以拨打置业顾问电话咨询相关问题，方便快捷。

在大致确定了置业的区域和楼盘后，购房者要多看
多问，了解开发商的实力、楼盘的地理位置、户型、价格、
物业、车位等方面情况。巡展活动虽然能将优势资源系
统集中在一起，方便比较，但是只看宣传资料或者只听置
业顾问介绍，不到实地看房就下订单是不明智的。如果
想了解楼盘的具体情况和开发进度，还需要前往工地现
场，进行实地查看。

阵容强大！
30余家知名房企参展

福利多多！乐享优惠大礼包

线上+线下！节省购房时间成本

目标明确！
选到自己心仪的房子

展会首站！
多条公交线路可抵达
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