
4月29日，既是“五一”小长假首日，也是西宁市2023年
房地产项目巡展促销暨购房补贴券发放首场活动的第二天，
在4月28日线上观看完直播后的市民们一大早就“涌”入中
心广场，打算近距离感受和了解自己心仪的楼盘。

线上活动延续到线下线上活动延续到线下

“我昨天通过西宁晚报抖音号观看了房展会上走进西宁
晚报直播间活动，在主持人的邀请下，9家金融机构、30余家
房企相关负责人化身‘主播’，在直播间里详细介绍了购房优
惠政策、楼盘具备的优势和优惠活动等，这让我眼前一亮，也
让我感到意犹未尽，所以今天我就和家人来到现场。没想
到，今天还有昨天直播活动的一个延续，那就是主播帮忙砍
房价活动，主播每到一家房企楼盘内进行砍价，我就跟着在
外面看，一边听一边对比，现在心里已经有了心仪的楼盘了，
这个房展会实在是办得太好了！”市民李旭东见到记者采访，
激动地对记者说。

主播帮忙砍房价最吸睛主播帮忙砍房价最吸睛

“我们楼盘房价的均价是6800元，房展会上我们打九五
折还推出了15套特价房。”“不行，不行，房展会这么大的活
动你们再让利点，送个车位或者再降低点价格啥的，要让老百
姓得到真正的实惠。”“既然这样，那我们就拿出诚意来，只要
是在房展会期间认购我们楼盘的，我们就送车位优惠券，此外
购房还享受九五折优惠，这样算下来房价均价能让利到每平
方米5800元，如果房展会一个月的时间内认购的市民多，我
们就再来个统一优惠价格。”……房展会主播帮忙砍房价这个
环节，主播使出浑身解数与各个参展房企“斗智斗勇”，不仅购
房价格要求打折，还提出了送家电、送装修、送车位等合理需
求，房产企业负责人也诚意满满，纷纷表示能优惠的尽量优
惠、能赠送的尽量赠送，没有计划的尽快向总部申请，实实在
在的砍价活动“砍”到了购房者的心里面。 （记者 一丁）

喜人消息传来！4月29日16时许，记者从承办方处获
悉，西宁市2023年房地产项目巡展促销暨购房补贴券发放
首场活动圆满结束，两天时间里，观展近万人次，绝大部分参
展企业均有斩获，共成交商品房150余套，成交面积达1.5万
余平方米，另有登记购房意向客户千余组。

成交量不错成交量不错！！

连续两天，房地产项目巡展促销活动上人气火爆、成果
颇丰，150余套商品房达成交易。“成交量创新！”这是参展房
地产企业的最大收获。

“两天来，我们共签订了5套购房合同，其中第一套签订
的房子，在活动启动后的一个小时内就成交了。而且这两天
来展会咨询、看房的市民也络绎不绝，我们粗略算了一下，两
天共有21组客户达成意向，由我们置业顾问一对一对接。”
熙龙湾销售总经理刘杰告诉记者。据刘杰分析，4月原本是
房地产市场较为“冷”的时期，能有这么好的成交量，此次房
地产项目巡展促销活动“功不可没”。

项目优惠多项目优惠多！！

远星地产推出了房展会“特价房”；天桥中心购房就送全
新家电；青海机电推出房展会购房打八九折；安泰地产的项
目老带新有折扣……连续两天，消费者来看房的积极性高
涨，各房地产企业为赚足口碑、赢得市场，纷纷铆足了劲，使
出了浑身解数。

史先生是青海机电熙龙湾在房展促销活动上的第一个
客户，4 月 28 日 15 时许，史先生在置业经理刘经理的引导
下，签下了熙龙湾1号楼的房子，成交了巡展促销活动上的
第一单。“我之前对熙龙湾的房子很感兴趣，前期也看了不少
相关资料，今天以最大的优惠签了单。”史先生说，成交价打
了八九折，令他十分满意。

此外，“西宁天铂”拿出了稀缺好房，推出115平方米到140
平方米不等的特价房，单价价格优惠至9222元、9750元、10402
元等。“这一批特别房是我们在原来特价房的基础上，再降价
格，拿出最大诚意回馈广大客户。”远星地产相关负责人表示。
同时，其他房地产企业结合当前购房政策，还在物业“礼包”、家
电“礼包”、车位“礼包”上下功夫，吸引了不少购房者的关注。

购房政策好购房政策好！！

首套住房的商业按揭及公积金贷款最低首付比例调整为
20%；首套住房商业性个人住房贷款利率下限调整为不低于相
应期限贷款市场报价利率减20个基点；夫妻双方均正常足额缴
存住房公积金的，住房公积金贷款额度提高到70万元……

为支持刚性和改善性住房需求，促进房地产业良性循环
和健康发展打牢基础，我市及时出台了《西宁市关于支持刚
性和改善性住房需求的若干措施》，一揽子房产政策为房地
产企业提振了信心，也为市民提供了更好的购房“大环境”。

“之前，很多客户都持观望态度，在现行购房政策的基础
上，房企也推出特别大的优惠，前来咨询的客户量成倍增长，
确实提振了房地产行业的信心，为我们房地产企业打了一剂
强心针。”西宁华盛地产销售经理王淑焕说。（记者 张国静）

房展好消息：两天卖了150多套

“我们来自珠海，希望通过房展会
能结交更多西宁的朋友。”

在这场别开生面的房产促销活动
现场，除了在本地房地产市场发展的企
业外，还吸引了外地“客人”——一家来
自珠海的房地产行业策划企业。活动
现场，他们带来了5家房地产企业的优
质项目，来西宁“圈粉”。

“我们是通过西宁晚报前期宣传，
了解到西宁将举行这场房地产展销促
销活动。”中山市誉信房地产策划有限
公司相关负责人说，“此行，我们带着珠
海 5 家房地产企业的多个优质房产项
目与西宁市民见面，一方面将港珠澳大
湾区的优质房地产推介出去，另一方面
寻找更多合作伙伴。”

与记者交谈时，这位负责人说，房

展促销活动是政府搭台、企业唱戏的好
举措，诸多房企聚在一起，纷纷拿出绝
招，将自己的“好房”“好商铺”推介给消
费者，起到了很好的宣传作用。同时，
各房企同台竞技，加大交流和学习，为
互相寻找商机、探寻市场提供了很好的
平台。

记者采访了解到，此行，作为珠海
房地产企业展区负责方，中山市誉信房
地产策划有限公司推介的房产商业项
目主要有锦绣国际花城、深圳 1 号、世
茂口岸城、寰宇广场等项目。

“首付 20 万起，买千亩湖居美宅”
作为坦洲三冠王锦绣国际花城推出了
全新3栋楼王，受到了不少观展市民的
关注，大家纷纷被该项目的规划、交通、
建设等吸引。鹏程珠澳中心项目，也是

此次来自珠海房地产展区的主推项
目。该项目整体建筑群体现国际化设
计，使用大面玻璃幕墙，打造坐落于珠
澳国际门户的超级综合体，集超级大平
层、酒店式办公、商业配套于一体，以高
品质、高质量、高水平的定位，成为该展
区的一大亮点项目。

寰球广场，作为珠海房地产展区推
出的商业类项目，是由政府重点支持打
造的大型商业综合新地标，总投资超
10亿，广场除了吃喝玩乐外，还汇聚了
全球一线品牌，打造开平与鹤山的新地
标。据了解，该项目周边万亩园区集
聚，大小工业园已经超50个，项目所在
的址山就在众多万亩园区之内，将源源
不断增加客流。

（记者 张国静）

“人气非常旺，不到两个小时我们
已经接待了七八十组客户了，太出乎意
料了！”“一季度西宁楼市迎来小阳春，4
月房展会的加持，让我们对西宁楼市充
满信心！”四月芳菲，西宁再启房展盛
会。丰富的房源、贴心的服务、精彩的
活动，让展会充满惊喜。记者现场走
访，带你从房展观察西宁楼市新变化。

◣变化一：青睐品牌房企 大户型
成咨询热点

4月28日一大早，房展会刚开幕就
赶来看房的吴女士告诉记者，“打算换套
160平方米的房子，正好利用房展机会，
如果有价格、位置合适的，打算入手一
套。我更倾向在西宁发展稳健的品牌
开发商，相对后期更有保障，今天来的都
是知名房企，可以好好转一转。”

在房展会现场，很多市民跟吴女士
一样，除了注重开发商的品牌实力，逐
渐倾向于选择 130 平方米至 150 平方
米，甚至180平方米的户型面积。展会
上的部分参展企业也认为，现在人们对

生活品质要求越来越高，加上二孩家庭
的增多，“一步到位”的大户型产品已经
成为购房主流。

◣变化二：关注居住配套 楼盘内
外品质都要好

除了开发商要有良好的口碑，不
少购房者还很关注居住的舒适度。“房
屋自身质量要过硬，辛辛苦苦攒了十
几年的钱全部拿来买房了，当然要选
一套质量过硬、住得舒服的。”来看房
的李先生说。“良好的园林和绿化能提
升居住舒适度，在房展会上看到不少
开发商都打出了‘生态牌’，我对这些
楼盘情有独钟。”方女士很关注楼盘的
绿化问题。

“虽然大家都关注楼盘的价格，但
我更关注楼盘的配套问题。”一位女士
表示。西宁伟业房地产开发有限公司
置业顾问告诉记者，如今不少购房者
很关注楼盘的配套问题。学校、医
院、超市配备是否齐全是购房者咨询
最多的问题。

◣变化三：房企创新领跑市场
市场需求决定着市场方向，满足对

自身生活品质提高的需求已经成为各
开发商的追求，众多参展楼盘争相打品
质牌。高品质楼盘、先进开发理念的开
发商，愈加博得购房者的青睐和认可。

“此次房展我们推出的东方云锦产品创
新采用了三恒新风专利技术，恒氧、恒
湿、恒温还有五音全维降噪体系，让百
姓居住更舒心。”宁夏中房西宁公司置
业顾问杨经理介绍道。

“一直以来，西宁万科贯彻好产品、
好服务、好社区的‘三好’主张，打造多
元健康住宅区，交给业主更满意的品质
居所。”西宁万科营销企划部相关负责
人表示，为满足客户的快速入住需求，
提升客户对质量的满意度及交付效率，
交付之前，西宁万科还会开展工地开放
日活动。工程师带领业主进入施工现
场参观，了解项目进度，实地查看施工
过程，了解施工细节。

（记者 小蕊）

有这样一群人，他们用脚步丈量着千山
万水，守护着电力铁塔和供电线路，他们就
是输电线路的电力“巡线人”。

高伟是国网西宁供电公司输电运检中心
输电运检二班副班长。4月29日一大早，高伟
带领班员张占斌、张有祥收拾好巡检设备，驱
车前往巡视目的地。今天他们的工作内容是巡
视位于西宁市大通回族土族自治县桥头镇110
千伏城北Ⅱ回13号至27号14基塔。

“城北Ⅱ回有两处‘三跨’线路，一处是
兰西高铁，还有一处是张汶高速，‘五一’小
长假期间，客流量增大，‘三跨’线路的安全
稳定供电在这种时候尤为关键，咱们巡视的
时候一定要仔细。”路上，高伟对班员强调着
今天任务的重要性。

9时37分，工程车行至老爷山脚下，道
路已是尽头，高伟挥手示意，招呼班员们开
始弃车徒步攀山。抬头看去往山顶的路，沿
途满是丛生的茅草、杂乱的树木和散落的黄
土，路况非常不好，但为了在天黑之前巡视
完 14 基塔，三人加快步伐，向第一基塔前
进。一路披荆斩棘，大约半小时后，高伟一
行爬至半山腰的13号塔附近。

站在13号塔下，高伟熟练地拿出扳手，
敲击着塔身，金属间强烈的撞击声，回荡在
老爷山间，听起来有些刺耳，张占斌和张有
祥微微皱眉。可这在别人耳中刺耳的声音，
高伟听来却是最踏实的。

“这种听起来比较‘硬朗’的声音，说明塔
基上的螺栓比较紧固，没有问题，但如果声音

是哗啦啦地很散，说明有螺栓松动。这基塔
上的螺栓没问题，‘健康’得很。”凭借着八年
的巡线经验，高伟听声便能知晓螺栓状况。

张占斌和张有祥也拿起望远镜和照相机
查看塔上金具连接部分、绝缘子等是否异常，
并将问题详细记录。通过三人分工合作，不到
20分钟13号塔就被检查了个“底朝天”。

“行，13号塔巡视完毕，收拾工器具，咱
们继续往上爬。”高伟一声令下，小队迅速集
结，朝着山顶前进……

陡峭的老爷山间，三件跳动的“红马甲”停
停走走，远远望去像一朵朵灿烂的格桑花。他
们肩负着保卫万家灯火通明的使命，不辞辛苦
顶着寒风，坚定地迈着每一步，确保“五一”期
间电网安全稳定运行。 （杨硕）

国网西宁供电公司：大山深处的电力巡线员
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