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意义一：
政府主导，权威性更高，服务性更

强，百姓更认可

作为西宁市政府主办的房展会，其展示
意义与交易功能同等重要，得到了各方积极
响应。

——政府为展会搭建起房地产行业展示
形象、推介产品、相互交流的新平台，成为业
界沟通、内外联系、区域交流的新纽带，更好
地满足市民对美好生活的需求，提升了群众
的幸福感和满意度；

——市住房保障和房产管理局作为行
业主管部门，高度重视，积聚有效人气，打
造实效房展，全力搭建政府、企业与人民
群众之间真诚沟通、互信互利的桥梁和平
台；

——西宁晚报社充分发挥主流媒体的职
责，以主动担当的勇气、高度的政治责任感去
做好展会各项筹备保障工作，让广大市民朋
友共享发展成果；

——西宁各大房企、各金融机构积极响
应政府号召，纷纷拿出最大优惠力度让利于
民。

对于西宁众多房企来说，房产巡展会是
难忘感动和惊喜连连。一位房企负责人在
接受记者采访时感慨地说，本次房展会在房
企和市民之间架起了一道“桥梁”，既提振了
房企信心，也让市民更好地了解了西宁楼市
详情，以更加实惠的价格购买到了心仪的房
产。

活动中，西宁晚报利用强大的融媒体阵
容开设直播间，邀请全市近30家房产企业和
多家金融机构，为市民出主意、当参谋，去砍
价。

据了解，此次活动准备了500万元购房券
“大礼包”，对签订商品房买卖网签合同并备
案的购房者，通过抽奖的方式给予购房消费
补贴，对中奖的购房者每套给予1万元补贴。
各房地产参展商“百花齐放”，纷纷拿出最大
的优惠活动让利给广大群众。

连日来的采访中，记者也深切感受到，
很多购房者从“不考虑、不买房”状态进入
到“主动到访、准备购买”的看房状态。多
位业内人士表示，在坚持“房住不炒”定位
下，这次活动推动了房地产市场和房地产
业平稳健康发展。

意义二：
激发居住消费热情、改善市场预期、

提振楼市信心

为什么要稳定房地产市场信心？
“纾困助企！”
“提振信心！”
“首套住房的商业按揭及公积金贷款最

低首付比例调整为 20%；首套住房商业性个
人住房贷款利率下限调整为不低于相应期限
贷款市场报价利率减20个基点；夫妻双方均
正常足额缴存住房公积金的，住房公积金贷
款额度提高到70万元……”

市委市政府高度重视，及时出台了《西
宁市关于支持刚性和改善性住房需求的
若干措施》，一揽子房产政策为房地产企
业提振了信心，释放了政策红利、扩大了
有效投资、激发了消费，为促进房地产业
良性循环和健康发展打牢基础，与广大企
业携手一道渡过难关，让各行各业看到了
希望。

记者了解到，连日来，不少楼盘到访

量、成交量明显增长。“看房、买房的市民一
拨又一拨，一揽子政策落地后，给之前摇摆
不定的客户吃下了定心丸，这也极大地提
振了房企信心。”西宁华盛地产相关负责人
说。

为什么要稳定房地产市场信心？
房地产业规模大、链条长，与生产、投资、

消费紧密相关，循环链条涵盖土地出让、工程
施工、材料采购、融资销售、竣工交付、物业管
理等，就业人数庞大，与社会经济发展休戚相
关。不可否认，房地产业是国民经济的基础
性、先导性和支柱性产业，房地产市场对经济
的影响势大力沉。

“活动期间，西宁市政府拿出500万元财
政资金补贴购房市民，机遇前所未有、支持
前所未有、力度前所未有。”市委常委、副市
长姜晓东说。

这是我市深入贯彻落实党中央、国务
院决策部署和省委省政府、市委市政府工
作要求，以更大力度推动助企暖企春风行
动走深走实的具体行动，是积极为企业提
供助力，进一步激发居住消费热情、改善市
场预期、提振楼市信心，支持刚性和改善性
住房需求，促进房地产市场平稳健康发展
的具体举措。

意义三：
打开西宁市场，激活市场主体，释放

刚性需求

大力度稳楼市背后，西宁楼市情况如何？
随着房地产政策和金融政策的持续放

松，全国房地产市场正在呈现持续回暖的态
势。数据显示：3月份西宁新建商品住宅价格
环比上涨 0.2%，这也是西宁连续 3 个月新房
价格环比上涨，说明西宁楼市正在从2021年
至2022年的“低温运行”中走出来。

从目前数据看，2023年1月至3月的西宁
新房价格持续回升，回暖态势好于预期。

记者了解到，当前房地产市场面临最突出
问题是信心不足。购房者对市场回稳信心不
足，既忧心难交房，更担心房价下滑；房企自身
信心不足，不敢也没能力增资拿地开发……从
销售、融资到拿地全链条受阻，陷入“房价预
期不稳—量价齐降—资金回笼受阻—外部融
资受限”的负反馈循环。

“从去年开始，西宁出台政策，用真金白
银提振房企信心，让我们信心十足。”采访中，
多位房企负责人告诉记者。对于房产巡展活
动，房企积极响应，纷纷拿出最大优惠力度让
利于民。

中惠紫金城·臻园项目一位负责人表示，
西宁市政府为房企搭台，有利于打开西宁市
场，激活市场主体，进一步释放市民及青年群
体的刚性需求。

很多房企负责人纷纷表示，这一揽子政
策对于西宁楼市回暖有着积极的推动作用，
他们认为这会刺激刚性需求的释放，吸纳更
多的购房者前来看房。

从楼盘集中展销、优惠组织、政策现场解
答到各项细致服务，房产巡展会为广大市民成
功搭建了一个高效、便捷、实惠的一站式购房
服务平台。市民张丽梅说，把房产商聚集在一
起，各大楼盘可以集中展示，不少房产企业推
出的配套活动也十分有吸引力，购房者的选择
空间大，也更方便作对比、作决定。

“这样的活动不断提振了消费信心、释放
了消费潜力、激发了市场活力，希望能多多举
办！”市民们期待着。

（记者 张永黎）

啥？你说托育师不是新职业？不，去年
人力资源和社会保障部正式将“托育师”列
入我国《职业分类大典（2022年版）》，托育行
业成为新风口，托育人也有了自己专属的名
字。托育就是指半岁到3岁的婴幼儿不再由
家里老人或者专职爸爸、专职妈妈来带，而
是进入社会化的育幼服务机构，这是随着我
国人口发展进程以及家庭养育观念变化出
现的一项新事物。托育行业为什么突然火
起来了呢？今天，晚报“新职业面对面”报道
组将镜头对准“托育师”，带您了解这个新兴
行业。

每天8时30分，托育师莉莉老师就会
站在园区入口，迎接每一位宝宝“上学”，
并给宝宝们做好晨检工作，与宝爸宝妈交
流今日的教学事宜。来到这里的宝宝最
大的3岁，最小的只有1岁3个月，托育师
新职业的出现，让上班忙碌的家长们感到
安心，也可以让孩子收获更多的成长。

启蒙，这个职业需要你拿出二十分的
爱心

“成为宝宝们的启蒙老师，我们何其
幸运。”托育师莉莉说，循序渐进教会孩子
独立吃饭，哄一屋的萌娃乖乖入睡，除了
这些日常的看护，托育师还会通过手工活
动引导孩子学会技能、体会友谊，会用一
句句“真棒”鼓励孩子自信成长。

5月15日，记者走进我市一家示范性
托育机构，孩子们在托育师莉莉老师的陪
伴下正在睡午觉。“眼观六路，耳听八方，
我们要时时刻刻盯着孩子们，不能有一刻
的松懈。”莉莉告诉记者，只有在孩子们睡
午觉的这两个小时，才有时间接受记者采
访。

“托育师最需要的是耐心、爱心和细
心，大部分是3岁以下的幼儿，这个职业需
要你拿出二十分的爱心！”莉莉老师说，我
们和传统意义上的幼儿园老师不同，幼儿
园是以教育为主，0岁至3岁托育其实更多
是以照护为主。托育老师首先应该具备
比父母、家庭老人或保姆更专业的看护能
力。幼师专业出身的莉莉老师“很在行”，
在孩子们午睡时，莉莉也会时刻陪伴在他
们身边，有些小朋友不小心踢掉被子，有
的小家伙喜欢趴着睡，莉莉都会及时发现
并纠正。一直陪伴着孩子，直到家长们将
孩子接走。“孩子们走了，我们还要开复盘
会，交流每个孩子一天的情况，梳理第二
天的教学活动、准备教具、消毒所有游戏
玩具和环境。”莉莉说，戴月而归是常事。

新职业，“托”是基本功，“育”是竞争
力

2022年，人力资源和社会保障部发布
《中华人民共和国职业分类大典（2022 年
版）》公告，确定了托育师这个新型职业。
托育师是参与“主动教育全过程”的教育
工作者，主要从事 0 岁至 3 岁婴幼儿的照
护、保育工作，既要掌握婴幼儿日常生活

保健与护理知识，同时也能够针对0岁至3
岁婴幼儿思维、语言、社会交往等特点，科
学地对婴幼儿进行“保育+教育”的培养。
如今，越来越多的家长在转变思想，逐渐
开始重视0岁至3岁婴幼儿的成长。

“‘托’是基本功，‘育’是竞争力，新职
业必须要有新的技能要求，每周组织集中
学习，为的就是主动掌握更多科学育儿
法。每一位托育师在上岗前都会进行系
统地培训，持证才能上岗。我们的行业是
与 0 岁至 3 岁的小宝宝打交道，人员的培
训与选拔丝毫不能大意。”托育师雷蕾告
诉记者，托育师不仅是每位孩子的第一位
老师，还身兼营养师、心理咨询师、保育员
等多重身份。0岁至3岁正是孩子大脑发
育的黄金时间，我们需要做的事情其实很
多，托育师，这个新职业赋予我们更高的
要求和更大的责任。

记者从市卫生健康委了解到，近年
来，我市出台关于促进 3 岁以下婴幼儿
照护服务发展的实施方案，连续两年将
建设普惠托育服务机构列入“重点民生
实事”中统筹推进，并以创建全国婴幼儿
照护服务示范城市为抓手，创新体制机
制，强化政策支持，推动婴幼儿照护服务
高质量发展。截至目前，全市已建成 73
家托育机构，已备案 68 家，评选示范性
托育机构 7 所，可提供托位 6865 个，今年
我市成功创建首批全国婴幼儿照护服务
示范市。

托育师，需要我们真正把视角放到一
米之下

“一开始我也很纠结，孩子这么小，送
到托育机构靠谱吗？现在送托近一个月
了，这里离家近，孩子适应得不错，托育老
师认真负责，我也能把更多的精力放在工
作上了。”家住城中区的宝妈陈文君告诉记
者，“来到这里她会与小朋友互动，主动观
察其他宝宝的行为活动，并进行模仿学习，
营造孩子最初的社交圈。”

为了更细致地照看宝宝，托育机构大
多数采用小班教学的方式，一个班级有10
个至12个孩子。今年3岁的月月小朋友性
格十分内向，分离焦虑比较严重，初次来
到园里，面临的是新的环境、新的模式，月
月很少与别的小朋友交流。莉莉老师在
上课时关注月月的情绪，在吃饭、睡觉时
及时陪伴，在月月有需求时第一时间提供
帮助，三个月后，月月变得开朗了，会主动
给老师和家长一些情绪反馈，也交了许多
朋友。

“我一直相信孩子们的世界需要大人
沉下来，需要我们真正把视角放到一米之
下。”莉莉说，一个新职业的出现总是伴随
着质疑，托育师在工作当中，提供给孩子
们的是土壤、阳光、雨露，用真心、爱心陪
伴孩子健康快乐地成长，接下来要做的是
静待花开！

（记者 娜仁 摄影报道）

西宁房展会意义非凡
职业新风口，托育师向你走来

——“新职业面对面”系列报道之四

“西宁房展会举办得正当其时，意义非凡！”

去年以来，西宁市房产巡展会让各大房企、金融机构和买房者收获满

满，记者采访中，大家十分感慨。今年，西宁发挥省会优势，强化省会担当，

在激发消费活力、释放消费动能方面彰显头雁效应，努力在新的赶考路上

继续扛起强省会建设的使命担当，在现代化新青海建设上走在前作表率。

以“助企暖企·安家西宁 幸福优居”为主题的西宁市2023年房地产

项目巡展促销暨购房补贴券发放活动已经举办了两场！据统计，从 4

月 28 日到 5 月 14 日，西宁共销售 987 套商品住房，极大地提振了全市

房地产市场的信心，达到了房展会的预期效果。日前，记者采访了房产

巡展会组委会相关负责人，为您解析房产巡展会的3大意义。


