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寒冷时，给椅子铺上棉垫；炎热时，
为椅子换上凉席……从这个微小的细
节中，可以看出福彩代销者王信芳对购
彩者的真诚和细心。

今年70岁的王信芳，是辽宁省福彩
代销者中较为年长的一位。2006 年加
入福彩大家庭后，他把全部的心血和热
情都倾注在了位于沈阳市铁西区虹桥
路的第 21010422 号福彩销售网点内。
在市场竞争日趋激烈的形势下，王信芳
凭借自己不懈的努力赢得了购彩者的
信赖和市场的认可，连续多年荣获全市
百强销售网点称号。

作为一线服务窗口，福彩销售员的
一言一行都代表着福彩的形象。在日
常工作中，王信芳始终把“真诚热情、服
务周到”作为待人处事的基本要求，以
真心、诚心和守信的态度为大家服务。
每天早上6点多就开始营业，满足了早
起上班人群打票、兑奖的需求；不论买
多还是买少、不论新友还是老友，对每

一位顾客都以礼相待、一视同仁。一些
购彩者来也匆匆、去也匆匆，经常把钱
物遗忘在网点。王信芳帮他们妥善保
管，大到箱包、小到钥匙都及时物归原
主。有一次，一位购彩者把刚买的豆腐
落在了网点，天气热、易腐坏，王信芳就
把豆腐暂时放在了自家冰箱里。第二
天，这位购彩者来打票时，王信芳从冰
箱里取出完好无损的豆腐递给了他。
因为这块小小的豆腐，这位购彩者从此
便成了该网点的铁杆“粉丝”，还经常介
绍亲友来买彩票。

从专业角度讲，卖彩票的一定要懂
彩票，这样才能吸引更多购彩者。为
此，王信芳每天坚持自己分析号码走
势，查阅有关资料，研究出了好几套实
用的选号方法，网点销量节节攀高。

2016年夏天，几位60多岁的老年购
彩者顶着炙热的太阳，坐了好几站公交
车来买彩票。通过与他们攀谈，王信芳
了解到他们是想来学习选号方法。看

到几位购彩者这么辛苦，王信芳当即决
定坐车跟他们去居住地附近的网点。
得知当地的代销者刚接手销售网点不
久，对号码研究不深。王信芳对那几位
购彩者说：“以后不要大老远去我那里
打票了，我把选号方法教给你们，你们
就在家附近打票吧。”

赠人玫瑰、手留余香，在帮助别人
的同时也充实了自己。“以前，我总认为
做好自己网点的经营就够了，但现在我
明白了，每个人身上都有一份责任。只
有福彩事业越做越大，我们的前景才会
越来越好。”王信芳说，“作为一名福彩
人，我不仅把彩票当成了谋生的职业，
更把它当成了自己喜欢的事业。我坚
信，辛勤的汗水加上用心的经营，必将
带来好的成绩。”

（摘自《中国社会报》）

聚是一团火，散是满天星
——走访辽宁省福利彩票优秀销售网点

福彩销售网点作为福利彩票的销售终
端，是为广大购彩者提供服务的平台，也是
向社会传递福彩宗旨和公益理念的窗口，是
福彩销售工作得以正常运转的基石。

在辽宁，全省城乡遍布着大大小小7000
多个福彩销售网点，约有两万名从业者活跃
在一线。他们诚实守信、用心经营，做积极向
上正能量的传播者；他们待人真诚、热情服
务，打造了一个个福彩金字招牌；他们勤于学
习、勇于创新，以奋斗书写公益初心……聚是
一团火，散是满天星。他们是服务者，更是传
播者，宛如一条连接福彩与购彩者之间的纽
带，凝结着真诚的善意和温暖的爱心。

初夏的清晨，温暖而静谧。在锦州市第21070093号
福彩销售网点内，裴大炜和爱人林红早早地把店铺打扫干
净、收拾整齐，开门迎客。从早晨7点多到晚上10点多，一
天忙碌近15个小时，几乎是夫妻二人15年来的常态。

今年51岁的裴大炜，曾是锦州纺织厂的一名工人。
2008年下岗后，他便和爱人经营起了这家福彩销售网点。
起初，二人对福彩业务不太熟悉，加之新网点没有固定的
购彩者群体，网点一度销量平平。但二人并没有气馁，一
边认真研究福彩游戏的各种玩法，一边热情服务每一位购
彩者。慢慢地，网点的人气越来越旺，平均每年销售福利
彩票达到了500余万元，一跃成为锦州市的销量冠军。

裴大炜的福彩销售网点面积约 70 平方米，窗明几
净、布置温馨，屋内最打眼的就是四周摆放的各式桌椅。

“一晃这么多年了，这小小的网点已经成为了购彩者生活
的一部分。对大家来说，它更像是一个‘驿站’，随时都能
进来坐一坐、喝喝茶，聊聊福彩，也聊聊生活。”裴大炜高
兴地说，有的购彩者每天来好几次，无论年轻的还是年老
的，大家都因共同的兴趣爱好而成了朋友和知己；有的购
彩者外出办事时，直接把“彩票点”定为了碰头地点……
对于大家的信任和喜爱，裴大炜倍感骄傲。

在购彩者眼中，裴大炜夫妻二人不仅是福彩的代销
者，更像是自己的朋友、亲人。前不久，购彩者耿大爷有急
事去了上海，通过远程视频发现90岁高龄的母亲在锦州家
中摔倒后，第一时间给裴大炜打电话求助。得知这一情
况，裴大炜一边安抚着耿大爷焦急的情绪，一边一路小跑
来到老人家中，及时将老人送到了医院。就医过程中，裴
大炜随时在微信上跟耿大爷讲述老人的病情和治疗进度，
跑前跑后、忙里忙外。耿大爷返回锦州后，眼含热泪地来
到网点，紧紧握住了裴大炜的双手。回想起当时的那一
幕，裴大炜也感动万分：“购彩者的信任是对我们工作的最
大肯定，这也更坚定了我们继续做好福彩事业的决心。”

作为一名优秀的代销者，裴大炜曾参加过辽宁省福
利彩票中心组织的“走进双色球”活动。在开奖大厅，他
亲眼见证了双色球的开奖全过程。“以前都是通过网络看
直播，那一次在现场看得特别真切。没想到有这么多工
作人员严谨认真地对接每一个环节，开奖过程也全程透
明、公平公正。”裴大炜说，“怀揣着对福彩的热爱和信心，
我们夫妻俩会继续在福彩这条路上走下去，为购彩者提
供更多、更优质的服务。”

热情服务 他是购彩者眼中的知心人他是购彩者眼中的知心人

勇于创新 福彩销售一线的新生力量福彩销售一线的新生力量

“社区周边有好几家彩票销售网
点，但我们都喜欢来小胖这儿打彩票。
这里不仅宽敞明亮，还经常举办有意思
的活动。小胖的服务也特别到位，啥时
候看到他，都是笑眯眯的。”家住兴城市
温泉街道万象社区的购彩者黄大爷一
边夸赞一边伸出了大拇指。

黄 大 爷 口 中 的“ 小 胖 ”，叫 李 子
明，是葫芦岛市第 21140136 号福彩销
售网点的代销者。说话时轻声细语、
做事时慢条斯理，年仅 29 岁的他，在
葫芦岛众多福彩代销者中已是响当
当的人物。最近几年，受新冠疫情影
响，很多网点的销量受到冲击。面对
这样的形势，这位 90 后小伙儿逆袭突
围。他勤于学习、敢于创新，兢兢业
业坚守在福彩销售第一线，仅 2022 年
就取得了销售福彩近 1000 万元的亮
眼业绩。

李子明与福利彩票的缘分可追溯
至2015年。那一年，刚刚从大连海事大
学毕业的他，在逛商场时花16元购买了

人生中的第一张福利彩票。没想到，小
小的彩票竟让他意外收获了 930 元奖
金，这让他惊喜万分，并从此与福彩结
下了不解之缘。

2016年，李子明正式成为福彩销售
网点的代销者。这个位于菜市场门口
的小店，虽只有不到20平方米，却承载
着他带有青春气息的福彩梦想。别看
年纪轻、社会资历浅，但李子明身上有
股不服输的韧劲和拼劲。他夜以继日
地学习福彩业务知识、研究福彩玩法技
巧，积极参加省、市福彩中心举办的各
类讲座培训，还经常向老购彩者讨教经
验。没过多久，他就从“福彩小白”迅速
成长为行家里手。

随着销量越来越高、购彩者越来越
多，李子明于 2018 年决定继续扩大经
营，把网点“搬”到了居民区内，面积也
扩大到了近50平方米。装修新店铺时，
李子明把每一个细节、每一个角落都考
虑进去了。购买了空气净化器、家具电
器、LED 显示屏、模拟选号道具……还

在店铺内单独规划了休息区，为购彩者
提供家庭式的服务。

连续几年，李子明网点的福彩销
量都在葫芦岛市名列前茅，但他仍然
没有停止学习、探索、创新的脚步。为
了掌握更多的营销方法，他自己购买
了线上福彩培训课程，学习与福彩相
关 的 营 销 知 识 、网 点 建 设 布 局 等 内
容。他还自费前往湖北、河南、山东、
湖南等地，向当地的福彩代销者学习
先进经验。如今，网点内的营销活动
越来越多，春节送玩偶、中秋节送月
饼、端午节送豆油，购彩者得奖时有气
泡酒庆祝，逢年过节大家还能聚在一
起烤全羊，时不时开展抽奖活动，连售
彩 的 收 款 语 音 都 定 制 成 了“恭 喜 中
奖”……新颖有趣的营销方式，让购彩
者时刻保持着一种新鲜感。

世界上没有不劳而获的成功，它需
要不断的付出和磨炼。李子明用7年的
时间印证了这句话，也书写了关于他自
己的成功故事。“未来的路还很长，我会
一步一个脚印地继续向前冲！”李子明
说。

在沈阳市的 1400 多家福彩销售网
点中，第21012420号网点可称得上是颇
为特殊、备受关注的一个。自 2011 年
起，该网点已经连续中出5次双色球一
等奖和10余次双色球二等奖，且大部分
投注方式都是机选。因此，这里也被购
彩者亲切地称为“机选宝地”。

在浑南区五三街道彩霞社区融
城时代小区南门附近，远远就能看到
第 21012420 号销售网点的门脸：LED
显示屏上滚动显示着购彩者中奖的
信息，外墙上张贴着国风特色的福彩
宣传海报，门楣上“机选宝地”四个大
字格外显眼。

经营这家网点的是孔苑竹和陈广
楠夫妻俩，其实他们已是这里的“第二
代”主人。2003 年，孔苑竹的父亲决定
开办一个福彩专营网点，孔苑竹一有时
间就去帮忙。碰巧的是，2011年第一次
中出 597 万元大奖的那张彩票，正是由

她打出来的。前三次中大奖的欢庆场
面，她也都在现场感受到了。“2016 年，
我们正式接手运营销售网点，也算是

‘女承父业’了。此后，网点内又两次中
出双色球一等奖，如此高的中奖率让我
打心底里觉得自豪、高兴。”孔苑竹说。

接连中奖、人气爆棚，很多购彩者
慕名而来。由于多年的耳濡目染，孔苑
竹夫妻俩继承了老一辈热情周到的服
务理念。面对每一位购彩者，他们都面
带微笑、耐心服务，在细致地给大家讲
解玩法攻略和派奖规则的同时，也把积
极乐观的生活态度传递出去。

销售网点间的竞争与日俱增，拼环
境、拼形象、拼人气，更拼服务。为了不
断扩大网点的“朋友圈”，夫妻俩商量着
进一步丰富宣传方式、创新营销手段。
在店外，他们结合当下流行的元素自主
设计了创意海报、宣传展板，想方设法

“引人”。在店内，他们重新规划了空间

布局，营造温馨和谐的购彩环境，桌椅、
笔纸、茶水、食品、纸杯、花镜等一应俱
全，号码分布图等清晰醒目，激发购彩
者的购彩热情，千方百计“留人”。

夫妻俩还专门设计了一面荣誉墙，
上面挂满了中奖购彩者的彩票照片和
牌匾，以及父亲参加各项福彩活动的影
像留念……一张张带有岁月痕迹的老
照片，一个个金光灿灿的中奖匾额，倾
注着两代人对福彩事业的梦想和情怀。

这两年，这个被大家誉为“机选宝
地”的网点先后获得了沈阳市百强销售
网点、五星级销售网点、最受欢迎销售
网点等荣誉。前不久，陈广楠将网点在
不同时期的照片发给了父亲。从照片
中可以看到，最初的中奖喜报是用毛笔
在红纸上书写的，现在的中奖喜报则已
设计成了牌匾、海报，店铺外部和内部
的形象也有了肉眼可见的变化……一
点点改变，一点点变好。两代人，20
年！他们见证着福彩事业的发展和进
步，也感受着福彩带来的温暖和幸福。

根据 2023 年中国福利彩票快乐 8 游戏派奖活动规
则，“特定玩法奖上奖”派送活动至第2023167期（6月26
日晚开奖）结束，共派送资金3.17亿元。差额部分由快乐
8游戏“选九中九”特别奖派奖资金剩余部分和快乐8游
戏调节基金补足。

感谢广大购彩者对中国福利彩票的支持。
特此公告。

中国福利彩票发行管理中心
2023年6月27日

关于2023年中国福利彩票快乐8游戏派奖
活动“特定玩法奖上奖”派送结束的公告


