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投资股票、基金，买比特币、收藏古玩字
画……除了这些，现在不少年轻人又多了一
种理财方式——买金豆子。

在不少年轻人看来，“攒金豆”门槛低，
既能满足自身购物欲，又能变相实现存钱
投资。

为了迎合年轻消费者，部分银行推出“攒
金豆”等小克重黄金产品。

业内人士提醒，消费者需注意回购渠道
和要求以及金价波动等因素，不可盲目跟风
购买。

不少人用不少人用““攒金豆攒金豆””代替投资代替投资

去年 8 月 15 日，市民赵婷婷收到丈夫
送给她的某个大品牌的金豆子，让她非常
喜欢。“因为我之前也投资过股票、基金之
类的产品，但收益都不高，并且还有赔的时
候，但这次老公送给我的黄金饰品非常好，
所以之后我就跟老公商量，可不可以把生
日礼物都换成金豆子，因为黄金不但好看
并且保值，还适合送礼。之后就与老公约
定，除过生日外，其他节日不知道送什么礼
物时就送 1 克的金豆子，作为投资的一个
项目。”

李菡是一名白领，在沈阳一家外企工
作。她自今年 2 月起，决定每个月都拿出
一些钱来买金豆子理财。“之前也是同学推
荐我买的，说既好看又能升值，我当时在沈
阳中街一家金店买下了第一颗金豆。后来
根据金价波动等情况，我每个月多的时候
攒几颗，少的时候攒一两颗，到今年 7 月已
经攒了几十个颗金豆，全都存放在一个小
玻璃瓶里。看着小金豆一个个垒起来，心
情很好。主要是金豆子的克重比较低，每
月攒一些，像游戏里一样，很有成就感，再
有就是经济压力不是很大。”李菡表示，现
在金子比钻石要好，钻石让人工钻石顶的
价格掉了不少，出柜就降价，金豆子一般不
会出现这个问题。

记者调查后发现，近两三年，像赵婷
婷、李菡这样的年轻女性，情况都差不多，
一开始都是关注黄金产品，几乎每个人都
定期购买重量约一克的黄金，如金豆子、金
元宝等，把它当成硬币储存，积少成多。这
个与传统黄金首饰、金条动辄几千上万元
的消费额度相比，金豆子的好处就在于重
量小、门槛比较低并且还有一定的趣味性，
这是“攒金豆”越来越受到年轻人追捧的原
因。

11克克--33克克““金瓜子金瓜子”“”“金豆子金豆子””最受欢迎最受欢迎

7 月 23 日，记者走访沈阳地区多家金
店。在中街一家著名的金店内，记者发现不
少人正在选购。

“先生您是要买金饰品还是金条？”售货
员向记者询问道，记者表示想买一些金豆
子。售货员表示，店里正推出买 10 颗金豆，
送个透明瓶的活动。这个产品特别受年轻人
喜欢，一天最多能卖出上百颗。

张琦正领着女朋友小许在挑选金豆子，
他告诉记者：“我已经是第三次买金豆子了，
之前在刷短视频时，看到有人每年都送女朋
友一颗金豆子，寓意非常好，所以也送了她一
个，没想到她非常喜欢，我就决定买一个大瓶
子，要每半年送她一颗，这样既见证我们的爱
情，也是投资，以后把这些金豆子留给我们的
孩子！”

记者采访时了解到，相较于投资金条或
黄金首饰，重量在1克-3克左右的“金瓜子”

“金豆子”受到年轻人青睐。
在中街的另一家品牌金店，店员李小姐

告诉记者，与其他金饰品不同，我们店主打金
豆子不收取额外手工费。价格方面，随着大
盘金而定，现在买的话每克 525 元，投资的
话，与几千元的金条或加上手工费每克 600
元左右的金首饰相比，金豆子更符合年轻人
购买和投资。

据李小姐介绍，一般金店里的金豆子价
格都是实时盘价，有的店会收 20 元手工费，
重量一般在 0.9 克的，还有 1 克多点的。此
外，记者在其他金店还发现，小金元宝和桃心
宝卖得也非常好，像这两种手工制作手工费
在30元左右，一般店里的售货员会推荐每个
人买一个，或者积攒到几个一起买，就像是零
存整取，也相当于攒钱一样。

市民王洋正在挑选金元宝，她告诉记者：
“我就想过来买一些金元宝做投资，最开始在

视频平台看到其他人种的草，每年少买点化
妆品就有了！”另一位在挑选金豆子的消费者
杨先生则表示，每个月投资几百元还是可以
的，要是多的话，就会有压力。“黄金嘛，属于
硬通货，主要是保值，我已经买了几十个了，
算是自己攒的第一桶金！”

电商平台也是电商平台也是““攒金豆攒金豆””的重要渠道的重要渠道

除了线下金店，电商平台也是年轻人“攒
金豆”的重要渠道。不少珠宝平台都在淘宝、
京东、拼多多等平台开设了官方旗舰店，并推
出了金瓜子、金元宝、金大米等多种形状的系
列产品，还有一些品牌商，会通过直播等形
式，让主播在直播间里推广售卖。记者在淘
宝点击某款金豆子产品，发现其月销量高达

“5000+”。
搜索一些网络平台，重量在一克左右

的金豆子，价格超过四五百元的非常多，比
如某品牌“一桶黄金系列攒金豆”产品，券

后价高达每克 590 元，远高于同期中国黄金
投资金条每克的价钱，金豆子一类产品不
需要复杂的工艺，加工成本较低，售价理应
接近实际原料金价，否则投资价值将大打
折扣。

在淘宝一家金店里，“金豆子”按重量共
分成了5个标准，分别为1克、2克、3克、5克
和10克，对比后发现，价格稍低于黄金市价，
1克售价455元，查看评论区，一些年轻的父
母给刚出生的女儿“攒嫁妆”，另一个著名的
金饰品店则在直播间推出1克—5克左右的

“金豆子”产品吸引顾客，销量非常好，并推出
特色的“金大米”“金爱心”“金葫芦”等，这些
常常能够卖到缺货。

记者在小红书上搜索“金豆”字样，会出
来超过 18 万篇相关的笔记。有网友将数颗
金豆放在卡通形象的透明玻璃罐里，当作存
钱罐，也有网友交流“攒豆”心得，晒出账单
来，看自己赚了多少钱。

““攒金豆攒金豆””划算吗划算吗？？

家住于洪区的市民于启明告诉记者，他
从 2020 年就开始购买金豆子。“刚买金豆子
是在实体店，但后来感觉是赔钱的，改为通过
领消费券或者平台优惠后才购买，这样做才
能够接近大盘价，买入才划算。”

消费者齐女士则表示，当时她买金豆子的
时候，品牌商告诉她可以进行换购，但过了一年
后，她想换个金戒指的时候，品牌商则告诉她不
能进行换购的政策，她找到客服询问，得到的答
案是可以先观望，未来政策或许会有调整。

从事金饰品营销工作多年的吕宝华表
示，金豆子定投和消费是国内黄金市场的一
种新零售创新，通过把黄金的份额更加细分
化，增加了年轻人的仪式感，成功刺激了年轻
人的消费增长。

以某官方旗舰店的金豆售价为例，7月24
日价格为530元/克，但回收价格在455元/克，
相当于买入1克就会赔掉75元；菜百官方旗舰
店的金豆被设计成爱心或元宝形状，售价为
550元/克（券后530元），回收价格在447元左
右，相差超过83元，且只回收本品牌产品。

建议建议：：一定要选择正规渠道购买黄金一定要选择正规渠道购买黄金

“长期来看，三五年以后黄金肯定是涨
的，就算跌也不会跌特别多。”所以吕宝华给
出了他的建议：首先消费者千万不要被一些
所谓的“噱头”所欺骗，尤其是黄金的纯度，这
一点关系到日后黄金变现，实现保值甚至增
值的目的，正规的黄金售卖一般都会明确标
注重量和成色，而网上购买的黄金鱼龙混杂，
所以大家一定要选择正规渠道购买黄金，并
且投资一定要量力而行，毕竟需要往里压钱，
比如变现的时机，一定要把握好。所以，凡是
花钱的方面，千万不要抱侥幸的心理。任何
投资都是有风险的，一定要注意回购渠道及
要求，以及金价波动等因素，不可盲目跟风购
买。
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智能手机时代，电池不断扩容，仍无
法满足使用者刷抖音、打游戏、追热剧时
对电量的渴求。被消费者视为“救命稻
草”的共享充电宝，却悄然涨价变身“价格
刺客”。

消费场景不同，造成共享充电宝租用价
格差异。有充电宝企业将全部利润65%留
给商家，成本结构改变或成共享充电宝涨价
主因。

走访走访
租用价格最高租用价格最高9999元封顶元封顶

共享充电宝租借费用，沈城市场价格
3 元/小时起步。记者走访沈阳市和平区
太原街附近获悉某品牌共享充电宝计费规
则：“免费时长 5 分钟，单价 3 元/小时，30
元/24 小时，封顶 99 元，不足 1 小时按 1 小
时计算。”作为商业步行街，共享充电宝分
布密集，记者通过软件搜索到附近60余家
门店提供共享充电宝。记者注意到，共享
充电宝摆放位置主要在商铺门口和通道出
入口处。

记者在调查过程中发现，部分充电
宝商家标注起步价时，并未写 1 小时价
格，而是标注 0.5 小时或者 30 分钟，可能
让消费者产生价格不贵的错觉。消费者
孙佳琳告诉记者，2 元/30 分钟看起来好
像比 4 元/小时更容易让人接受。“一般
租借充电宝的，都是为了应急，即使感觉
贵也只能租下了，对于商家玩的文字游
戏我们也只能无奈接受。”

共享充电宝“性价比”备受争议，消
费者李越对其充电速度表示不满。“这些
共享充电宝跟自己购买的专用充电宝有
区别，主要差别在充电速度非常慢，有时
候充了半天只充进去一点，继续使用形
同鸡肋，不再使用手机又会马上关机，这
种不好的体验感让人非常纠结。我还遇
到过充电连线或插头损坏不好用的情
况。”李越说，有时用完共享充电宝的全
部 电 量 ，手 机 却 只 充 进 去 20% 的 电 量 。
如果打开抖音、导航等应用，充电速度还

赶不上掉电速度。“有一次我在餐厅租借
充电宝，吃完饭后才充进去 8%，刚打到
网约车就没电关机了。”

谈起共享充电宝，消费者刘雪峰满
脸无奈。他最近陪孩子去游乐园玩耍，
经常长时间等候在门口，所以会用手机
消磨时间。“刷手机电池电量掉得很快，
但共享充电宝价格我个人认为不便宜。”
他随后向记者出示自己的手机支付记
录，“兔安儿童游戏乐园（沈阳花园城店）
租用充电宝价格 4 元/小时。”

据不完全统计，“附近归还点没有空
位”“不同型号难以兼容”“程序显示信息
错误”“网络标记归还点有误差”等是消费
者反映与关注的问题。原本提供便利服
务的共享充电宝，却因为使用过程中出现
问题，让消费者存在被迫延长充电宝租赁
时间的可能。

分成分成
6565%%利润分给商家利润分给商家

因为涉及直营点位和代理商点位，共享
充电宝租用价格并未统一。从 2017 年开
始，行业内已经出现与商家分成，缴纳入场
费的做法。目前，充电宝企业普遍采取分成
模式。受到市场竞争影响，提升对消费者的
租用价格成为最直接的销售手段。

在通常情况下，充电宝企业会根据共
享充电宝拓展市场需要主动联系商家。“各
城市充电宝租借费用与使用情况不尽相
同。以我们沈阳为例，当初安装共享充电
宝时企业就做出承诺，将全部利润的 65%
留给商家，他们只要剩下的 35%利润。我
们网吧处于繁华路段，日均客流量约 200
人次，充电宝租用得越多，获取的利润也越
多。”一位不愿意吐露姓名的网吧老板告诉
记者。在网吧设置共享充电宝，租用价格
是3元/小时，最高封顶99元。“扣除使用机
器20元/月，APP提现手续费3%、运行所需
电费等全部费用，每个月可以带给我 700
元纯利。”

网吧老板坦言，在利润分成过程中，

可能存在数据信息不对等、不透明的情
况。“我们不知道每个月、每一天有多少人
在使用店内充电宝，我们也不可能去细数
使用者的数量，更无法监控他们的使用时
间。我们目前只能看到利润分成数据，但
接触不到后台使用数据。”他告诉记者，曾
有另一品牌充电宝企业，业务员向他提出
70%利润分成，但考虑到服务和维护等问
题最终选择放弃。“还有一种共享充电宝
经营模式，就是商家以 1200 元/台价格购
买机器。”

成本结构发生改变或是造成共享充电成本结构发生改变或是造成共享充电
宝被迫涨价主因宝被迫涨价主因

2017 年，共享充电宝业务在国内逐渐
起步。部分充电宝企业推出“前30分钟免
费试用”等推广活动，超出时间部分以1元/
小时计费。充满一部手机耗时约2小时，大
部分单次消费在3元以内。随着共享充电
宝市场竞争格局逐渐形成，几家头部企业稳
占绝对市场份额，共享充电宝开始掀起悄无
声息的涨价潮。

据业内人士李先生介绍，共享充电宝计
费方式从小时转为半小时，从此前1元/小
时涨至 1 元/30 分钟，看似只是提价 1 元
钱，实际却是价格翻倍。经过一段时间涨
价，沈城大部分地区共享充电宝已进入
3—4 元/小时。部分核心商圈或高档场
所，充电宝租赁价格突破5元/小时。“从共
享充电宝商业模式看，盈利方式主要是通
过租赁收入以及附加广告产生。绝大多数
共享充电宝企业都选择了与商户共同利益
分成。企业、代理商、商家三者进行多重利
益瓜分，依据场景、客流等因素改变租用价
格，达到各自利益最大收益。共享充电宝
的价格变化，反映出成本结构已经发生转
变。以前消费者花 2 元钱租用共享充电
宝，2元钱全部交给平台。现在消费者花5
元钱，2元钱交给平台3元钱留给商家。这
种成本结构的改变或是共享充电宝被迫涨
价的主因。”

本报综合消息

“攒金豆”成为年轻人投资新宠

共享充电宝变身“价格刺客”引争议


