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最近，一组“摆地摊新营销”系列短视频挺出
圈。“一小时把衣服卖光”“桃子蒙着卖”等新奇练摊
营销模式相当吸睛，引发众多网友讨论。

这样的视频为什么能出圈？这些营销方式中
运用了哪些营销心理学？记者邀请专家进行深度
分析。

短视频“营销新玩法”出圈，网友脑洞大开

视频中，坐标广西的“卧龙先生”给水果摊女摊
主设计了两句广告词：“天青色等烟雨，我的蜜桃在
等你”“有缘千里来相会，买它几颗也不贵”，利用概
率营销，宣传“桃子蒙着卖”。具体操作方法是：跟
顾客讲好，随手拿7只水蜜桃掂量，“盲报”出一共
重多少斤，然后现场上秤复核。如果误差在3两之
内，拿几个就送几个；如果误差在5两之内，就第二
斤半价；如果都不中，就多花一元钱买走，比如3.5
元一斤，你就4.5元一斤买两斤走。而且不管挑战
成功与否，都送一张200元水果卡，下次来消费可
以满50元抵扣5元。结果蒙对的只有1人，其余的
都心甘情愿买了水蜜桃。

记者看到脑洞大开的网友这样评价：“过段时
间，这样的活动必须下架，因为顾客会回家去练，到
时候每一个人过来掂桃子的时候都是重量很准的”

“真这么牛？这技巧隔壁摊一下子就学到了，没什
么门槛呢！”

另一则视频中，这位“卧龙先生”更是语出惊
人：1块钱一件卖T恤！他采取3件衣服打包卖的
方法，第一件49元，第二件39元，第三件19元，第
四件1元。85%的顾客都会买到最后一件。只要参
与上述活动的顾客就赠送500分的积分卡，但本人
不可激活，只有带朋友来才可以激活，1积分可抵扣
1元，并且设置门槛，满100元可抵扣10元。还可以
通过买衣服赠送洗衣液的方式进一步达到“锁客效
应”。

对此，有网友进行了计算：108元减25元（洗衣
液）减40元（衣服批发10元1件）；一个人4件，差不
多一件挣10元，4件就挣40元；那么一晚上20个人
买就是挣800元。按此计算，一个月净赚2.4万，一
年就挣28.8万，扣除摊位费一年大约8千，能赚28
万。如果雇两个员工，工资开销8万，是否轻轻松
松一年能挣20万？

专家解读：“共赢营销”才有锁客效应

南京市心理危机干预中心主任张纯在接受记
者采访时表示，很多人都有趋利避害的心理，希望
用最小的投入，获取最大的回报。

从该视频中看出，首先，商家是利用了心理学
中的“差异效应”吸引顾客的眼球。也就是说在同
一个市场上，不一样的商家，不一样的商品，不一样
的服务，才会吸引顾客的注意，激发购买欲，比如一
两句不按常理但却容易引人上头的广告语：“天青
色等烟雨，我的蜜桃在等你”“云想衣裳花想容，我
的衣服不普通”。

其次，用“一块钱买一件衣服”来吸引顾客的眼
球，引起顾客的兴趣。用“超预期，不可能”来点燃
顾客“探究”的欲望。

第三，通过讲解规则，让“一块钱买一件衣服”
的做法“顺理成章”，以打消顾客心中的疑虑，避免
顾客因担心被“套路”而扭头就走。

第四，利用“贪小便宜”和顾客刚需的心理，层
层递进。比如卖第一件按正常价（49元），第二件减
十块（39元），第三件减二十（19元）、第四件基本是
免费送（只收1块钱），打破了“边际效应递减”的原
则，最终“请君入瓮”。

第五，商家为了固化已有的销售成果，进一
步扩大销售的范围，争取更多的回头客，还“免
费”送你一桶洗衣液，让顾客感到“出乎意料”，
进而优化了顾客的购物体验，增加了顾客的黏
性。

第六，为商家开启了新一轮的营销策略，就是
送你一张内有500个分值的“购物积分卡”，每个分
值1元，总体价值500元。条件是：该积分卡“不允
许顾客本人使用”，按照第二次购物的数额，享受不
同的“积分待遇”。

上述营销玩法，不能不说是“机关算尽太聪
明”，但给人带来的感觉是“商家顾客都双赢”。这
就是为什么该视频能出圈的原因。

网经社电子商务研究中心数字生活分析师陈
礼腾在接受记者采访时表示，传统的销售靠的是
产品质量，所以“酒香不怕巷子深”；在知识经济和
流量经济时代，除了产品质量、广告以外，还要拿出
全新的让双方共赢的策略，加强服务意识，优化顾
客的购物体验。陈礼腾指出，不排除这些短视频有

“演戏”的成分，通过拍摄此类视频，以故事情节吸
引观众的注意力，通过社交媒体和互联网进行传
播，扩大曝光度和影响力，进而扩大后续转化的可
能性。 本报综合消息

恋爱时，男女双方经常会互发红包和
转账表达情意，然而分手后要想算清这笔

“感情账”可就不容易了，有不少情侣在分
手之后想要回转账，由此产生纠纷。那
么，恋爱期间情侣转账的钱，分手后可以
要回来吗？记者 12 月 3 日从溧阳法院获
悉，该法院就审理了这样一起案件。

2019年，徐某与陈某通过网络认识并
确立恋爱关系。恋爱期间，徐某累计向陈
某转账40余万元，且单笔转账金额基本都
较大，最高达6万元，其中部分金额为520
元、1314元。在上述转账期间，陈某基本
上都称自己负债缺钱或身体欠佳，迫切需
要资金，以归还所借高利贷或支付医疗费
用。

一段时间过后，徐某向陈某提出还款
要求，陈某未予否认，仅表示无还款能力

或将徐某“拉黑”。两人分手以后，徐某诉
至法院，要求陈某偿还借款40万元。

法院经依法审理后认为，徐某与陈某
系异地网恋，至庭审前，从未线下相见，更
未共同生活，双方交往程度不深，款项往
来也与共同生活无关。

从转账金额来看，徐某并未将“520”
和“1314”等表达爱意的金额计算在内，
其主张的单笔转账金额绝大多数都是
成千上万，甚至达到数万元，在短短三
四个月里，转账金额合计达到四十余万
元，完全超越了一般恋爱关系中的金钱
往来。

此外，在徐某向陈某催要时，尤其是
在双方的通话中，在徐某明确要求其先归
还三五万及提出其一共拿了四十几万的
语境下，陈某均未予以否认，仅以无力归

还作答。
综上，根据徐某的转账金额、背景、催

要情况、双方交往的情况，以及陈某的抗
辩意见及举证等情况，法院依法认定，徐
某主张的转款系双方之间的借款。

恋爱期间出于表达感情的需要，容易
发生双方无偿赠与、共同支出、资金借贷
等难以区分的情况，是否构成借贷关系，
应结合日常生活经验，从给付目的、借贷
合意等方面综合判断。

法官建议，情侣之间应理性看待感
情，量力而行表达感情，不要为了一时的
面子而承担超出自己经济能力的责任。
为避免双方在分手后产生经济纠纷，情侣
之间的转账可进行备注款项性质并保留
相关书面凭证（如借条或欠条等）或聊天、
转账记录等。 本报综合消息

可低价开出数码产品、物超所值、抢
到就是赚到……快递量激增和盲盒经济
的结合下，快递滞留件（因地址不详、电话
停机等原因没有派送成功的快递）盲盒这
种新产品可谓兼具了开盲盒的刺激感和

“搏一搏单车变摩托”的诱惑力。然而，记
者近日调查发现，快递滞留件盲盒套路
多，消费者上当容易捡漏难。

在一些电商平台，搜索“快递箱盲盒”
“滞留件”等关键词，会跳出很多“白菜价”
“紧急处理”快递滞留件盲盒的商家。有的
滞留件按斤处理，也有的以“麻袋”为单位销
售，许多商品图封面上都有大字标明“稳赚

不赔”“抢到就是赚到”“快来捡漏”等字样。
记者随机点进一家店铺看到，有几元

到几百元不等的价格可选。而根据每家
店铺小到几十件，大到1万多件的成交量
来看，有不少消费者抱着“赌一把”的心态
下了单。随手点进一个商品，评论区内零
差评，几乎全是“溢美之词”，不少人表示

“大惊喜”，开出手机“赚了”，他们拍的“五
公斤（海外原单）”产品价格为170元。

但在某社交平台搜索相关内容，不少
消费者分享了自己的拆盲盒体验，其中一
位消费者称自己购买的20余元的滞留件
盲盒里基本是“牙签”“棉签”之类的东西，

根本不值20元。在该分享贴下，不少网友
质疑该店刷好评。还有消费者表示自己
买的298元20斤的盲盒中“很多商品连说
明书都没有”。

快递滞留件盲盒到底能不能买？是
否真的能物超所值？江苏省消保委调查
发现，快递滞留件热销的当下，不少商家
抓住消费者“以小搏大”的心理动歪脑筋，
将廉价批发来的小商品分装进不同快递
专用盒，通过“精心”包装后，打上“海外原
单”的标语，“李鬼”摇身变“李逵”，接下
来，在商品评论区安排“低价开出数码产
品”等表示“物超所值”“大惊喜”的“买家
秀”，进而营造出“买到就是赚到”的假
象。殊不知，消费者闭眼买的滞留件盲
盒，是销售者睁着眼打包的“套路礼盒”，
消费者拆开盲盒有惊无喜，不仅没“捡漏”
反而“上当”。

消保委认为，一方面，如果商家售卖的
确为他人的快递滞留件，不合法；另一方
面，滞留件盲盒套路多，上当容易，捡漏难。

对此，专家指出，快递行业监管部门
应加强对快递运输营业网点及人员的监
管，严厉打击贩卖快递盲盒行为。电商平
台应及时清理平台内贩卖快递盲盒的商
家，整顿打着“海外原单”快递盲盒的噱头
贩卖廉价地摊小商品的欺骗消费者的行
为。消费者要理性消费，识别套路和骗
局，切忌贪小便宜。 本报综合消息

甘油三酯飙升甘油三酯飙升，，诱发重症急性胰腺炎诱发重症急性胰腺炎

急诊CT检查提示，李先生患上的是
急 性 胰 腺 炎 ，淀 粉 酶 871U/L、脂 肪 酶
2427U/L，远超正常值，被收入省中医院消
化科。抽血检查发现李先生的血液出现
了明显的分层，有一层乳白色的脂层，俗
称“牛奶血”。化验单上，李先生的甘油三
酯 54.81mmol/L，约是正常值的 24 倍，总
胆固醇17.16mmol/L，约是正常值的3倍，
诊断为高甘油三酯血症性急性胰腺炎。

消化科副主任医师刘军楼介绍，“牛
奶血”又名乳糜血，“泛着浮油的血，是身
体在提醒你，体内脂肪含量过高了！”

急性胰腺炎属于非常严重的疾病，起
病急、发展快，可累及全身器官、系统，并
可能进展为病情凶险、病死率高的重症急
性胰腺炎。刘军楼主任告诉记者，李先生
既往有高血压、2型糖尿病、高血脂、脂肪
肝、肾结石病史。入院后由于该患者腹痛
加重，并出现气促、血压下降等紧急情况，

迅速转到重症医学科治疗，在维持生命体
征平稳基础上，同时给予血浆置换、床旁
血液滤过快速清除血浆中乳糜微粒、降低
甘油三酯等治疗。

治疗期间，李先生出现了高热、呼吸
功能衰竭、腹腔积液等情况，给予抗感染、
呼吸机支持、穿刺引流放腹水等治疗。经
积极治疗后，患者情况有所改善，转回消
化科普通病房，后康复出院。出院时，消
化科医护人员再三叮嘱李先生，今后要调
整饮食结构，适度运动，规律作息，控制好
体重，同时还要定期监测血脂及血糖变
化，以防疾病复发。

急性胰腺炎有多可怕急性胰腺炎有多可怕？？它竟会吃掉自己它竟会吃掉自己

胰腺是人体第二大腺体，可分泌胰液
和胰岛素，具有消化蛋白质、脂肪、糖的作
用，主要功能参与人体的消化和代谢。急
性胰腺炎是多种病因导致胰酶激活，作用
在胰腺组织后产生的局部炎症反应。正
常胰酶是消化食物的，而在急性胰腺炎状

态下，胰酶会出现“六亲不认”的状态，不
仅消化食物，还消化自身胰腺组织甚至胰
腺周围组织。

急性胰腺炎最典型的症状是剧烈的
持续性腹痛，特别是上腹痛，可以累及腰
背部。可伴有恶心，呕吐，腹胀，停止排便
排气，消化道出血等症状。高脂血症性急
性胰腺炎症状相似，通常以剧烈腹痛起
病，血淀粉酶和脂肪酶明显升高，伴随血
脂升高。

“不良饮食、高脂血症、酗酒、肥胖、胆
结石及妊娠等均是诱发急性胰腺炎的因
素。年轻人发病多为饮食不当，暴饮暴食
或者过量饮酒等；中老年人不少则与胆囊
疾病有关。”刘军楼主任介绍说，高脂血症
是引发急性胰腺炎的重要因素。

预防高脂血症谨记“三大饮食秘诀”：
一是减少高脂肪食物的摄入；二是减少食
品过度加工，少用油炸、油煎等多油烹饪
方法，多选择蒸、炖、煮等方式；三是少糖
饮食。 本报综合消息

“摆地摊短视频”用了哪些营销心理学
夜宵后血液变“牛奶”甘油三酯飙升24倍

快递滞留件盲盒，馅饼还是陷阱？

网恋期间的40万转账，算“赠与”还是“借款”？

距离元旦还有不到一个月的时间。记者了解到，每

逢节假日，医院就诊的急性胰腺炎患者就会明显增多，

近几年高血脂诱发的急性胰腺炎的发病数量逐渐增多。

最近，40岁的李先生因为夜间食用大量烧烤后出

现急性腹痛，被家人送医院急诊。抽血检查发现李先生

的血液出现了明显的分层，有一层乳白色的脂层，俗称

“牛奶血”，甘油三酯 54.81mmol/L，约是正常值的 24

倍！


