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5月1日，第27届西宁晚报五一车展开幕！记者从
组委会获悉，开幕首日售出汽车 930 台，成交额超亿
元！车展将持续至5月5日，展期5天，共吸引了60多
个汽车品牌参展，参展车辆1300余台。

记者在各大展区看到，一汽大众、奥迪、理想、沃尔
沃等众多品牌展台前看车和购车的市民有序排着队，
车展经销商纷纷拿出了最大的优惠活动让利。“期待了
半年，晚报车展终于开幕了，家里计划换一辆安全性更
好、动能更强的车，车展上优惠力度大、车型齐全，准备
看好了就下手。”市民郭勇说。

国内60多个汽车品牌同步展出、青海国际会展中
心室内室外场馆全覆盖、车展主题鲜明、参展商热情高
涨……自2009年举办首届车展以来，晚报国际车展历
经了15年的发展壮大，已成为西宁规模最大、人流量最
大、品质最高、市场交易最活跃的品牌汽车展会。作为
代表青海地区车市风向标的车展，晚报车展让越来越
多的车企将新车发布、技术展示、空前优惠放到了聚光
灯下。15年坚守，晚报车展一直在求新求变，已成为青
海地区的一张闪亮名片。

开年第一展如期而至开年第一展如期而至

青海人翘首以盼的开年第一展带着满满的诚意、
携千款车型和购车巨惠鸣响青海车展第一枪！

“每届晚报车展我们一家人都会来看看，不光是为
了买车，还能了解一下汽车市场行情、前沿技术、参与
一下车展上的各类活动，每次都能收获满满。”“2024年
第一场车展如期而至，规模越来越大、车型越来越丰
富、优惠力度越来越大，为我们购车提供了一个省时省
心省力的‘一站式’购车平台。”采访中，不少市民表示。

“五天小长假，车展组委会跨界整合各方资源，带
来全新观展体验，力求为全省群众在这难得的假期中
打造一场汽车嘉年华。让广大市民在看车、赏车的同
时，能带着家人朋友来车展玩起来、动起来，在众多极
具参与性和观赏性的互动活动中享受无限惊喜。”组委
会相关负责人表示。

记者在现场采访时多家车企表示，非常期盼本届
车展，能够在上半年带动青海整个车市的消费热潮。

“我们会利用好晚报车展这个平台，让消费者满意而
归！”“拉动大宗商品消费、增加社会零售总额，这也是
晚报车展发挥的独特作用。”多家汽车经销商表示。

晚报车展点燃消费热情晚报车展点燃消费热情

“人多得都顾不过来，临时又调了几名销售过来。”
“忙疯了，试乘的市民一个接一个。”“这才开展两个小
时，已经订了8台车了，大家的消费热情很高。”

记者采访中很多车企销售人员表示，晚报车展点
燃了大家的消费热情，不少市民也表示，期待并喜欢这
样的展会。“青海人最爱浪各种展会，今天预定了一台
车，之前就和家人看好了，车展期间优惠更多，我们就
直接下手了。”市民张生录说。

“‘长城炮’在网上大火之后，同品牌车系热度大
增，开展首日仅2个小时，我们已经订出去8台车，从眼
前的‘开门红’不难看出，青海人不差钱。”青海青旺汽
车销售服务有限公司销售经理说。

展会带动火热展会带动火热““车展经济车展经济””

“一上午已经卖了十几箱酸奶了，烤肠也是供不应
求，这会已经收入超过1000元了。”“知道今天是晚报车
展第一天，我特意多做了些酿皮，一中午时间，已经快
卖完了，明天我要叫家里人帮忙再多做点。”晚报车展
带活了周边经济，采访中，记者了解到，周围的餐馆、小
吃摊、超市、农家乐等行业销售额高出平时好几倍。

当日中午，青海国际会展中心附近多家餐馆内座无
虚席，门口车位一席难求。“城南片区人流量小，平时生意
一般，每年我们都很期盼晚报车展，期间大量的人流集中
在这里，中午逛车展的人和工作人员一般会选择就近用
餐，这让我们的生意格外红火，五一当天的营业收入比平
时一周还要高出许多。”附近一家快餐店老板一边忙碌一
边对记者说。“五一小长假期间的包间已经全部订满了，很
多人都是逛完车展过来的。”离会展中心不远的一家农家
乐老板表示。“晚报车展给我们城南片区带来了人气，我们
非常期待这样的展会！” （记者 刘瑜）

5月1日，第27届西宁晚报五一车展
精彩启航。经过15年的历练，晚报车展
已成为西宁及周边地区最具实力的汽车
销售盛会之一和群众购车首选渠道，一
年两次的车展备受全省群众关注。

青海国际会展中心又一次人潮涌动，
一场亮点纷呈、诚意十足、“新”意满满的汽
车盛宴在这里等着大家的到来。这届车展
哪些车竞争势头正劲？大家买车都有什么
喜好？跟着记者一起去车展现场看看吧！

国产车今非昔比
本届晚报车展亮点纷呈，国产汽车

表现势头强劲。在鸿蒙智行汽车的展台

上可以看到，参观咨询的市民络绎不
绝。“我今天订购了一台智界S7，比较适
合家用，而且这个品牌属于国产新能源
车的‘顶流’了，买得也放心。”杨先生刚
刚订购了一辆鸿蒙智行汽车的新车型，
对于国产品牌的认可，让他在挑选时更

“倾心”于展会上的各类国产车。
“哇，这就是我的梦中‘情’车。”在坦

克 汽 车 的 展 台 前 ，市 民 祁 小 斌 指 着
TANK700Hi4-T 对同伴说道。作为坦
克汽车的主推车型，TANK700Hi4-T以
霸气的外观和更高端的性能俘获了大批
粉丝的心。

“这款车是中国唯一运用了世界领
先大排量混动系统的车型，百万级的豪
华运动悬架，可实现全场景下的极致表
现。”坦克汽车销售顾问向记者介绍。

今年晚报车展上的国产车让人眼前一
亮。国产车不仅在车型设计、性能表现上
有了显著提升，更在智能化等前沿领域取
得了重大突破。这些热门车型的亮相，不
仅让我们看到了汽车行业的创新力量，更
让我们对未来汽车的发展充满了期待。

聚焦不同消费群体需求
你的购车喜好是什么？在本届车展

上，记者发现每个品牌都会根据广大市
民的需求选择车型参展。

刘军俊家里有一对双胞胎姐妹，想要换
一辆空间大的车，“家里两个宝宝出行还需
要坐安全座椅，现在的车装两个座椅太挤
了，想换个七座的车，让家里人也能舒适乘
车。”最终他订购了一台广汽传祺的GM8。

如今二孩家庭逐年增多，对车型的
需求也从小型轿车向空间更大的商务车
转变，在车展上各参展商纷纷展出空间
更大、性能更强、舒适度更好的商务车，
让市民有了更多选择。

对于向往诗和远方的年轻人，车展
还带来了适合自驾游的岚图、腾势、方程
豹、吉利银河、山海炮等品牌，大气的外
形和宽敞的内部空间再加上超高的性价
比，可以说紧紧地抓住了年轻消费者们
的购买心态。 （记者 师晓琼）

本报讯（记者 刘瑜）作为我省规模最
大、档次最高的车展，本届晚报车展不但
成为市民选车、购车的最佳场所，也成为
汽车品牌车型展示的舞台。正如本届车
展主题“智启新途 砺行致远”，令人应接
不暇的新技术、新产品、新概念纷纷高调
亮相晚报车展。

新车是车展的主角，但是大家在关注
新车的同时，新技术也在悄悄走向台前。
随着购车人群向年轻化转变，消费者对车
辆的智能化需求越来越高。驾驶辅助、语

音控制、自动驾驶、无钥匙进入等新技术对
驾驶感受的提升备受车迷关注。屏幕向大
尺寸、多配置方向发展，部分车型采用贯穿
式大屏，整体座舱配置及功能不断丰富，体
验更加丝滑、流畅，车企通过座舱配置打造
差异化卖点。车展被视作各大车企展示未
来技术路线的舞台。

车展现场，参展者纷纷排队在腾
势、问界、理想、零跑等车内体验各种新
技术。“全语音控制、安全驾驶交互屏、
智能辅助驾驶、座椅按摩加热、车内 K

歌 设 备 …… 这 简 直 就 是 我 的 理 想 车
型。”正在理想展台前试乘的赵莹说。

“作为新手司机，想买一款安全性能
强兼具驾驶辅助系统的车型，虽然之前
做了很多功课，但还是在车展上了解更
直观。”正在沃尔沃展区试乘的李女士
说。“首先沃尔沃的主动刹车和紧急避让
系统一直以来都是众所周知的，其次品
牌80%车型所具备的L2级别的自动驾驶
辅助功能也吸引了不少爱车族。”沃尔沃
展台销售负责人王翔介绍道。

大 众 途 锐 2.0T 锐 尚 版 综 合 优 惠
120000元；丰田陆放综合优惠50000元；
红旗 H9 现金直降 40000 元……5 月 1
日，第27届西宁晚报五一车展秉承为青
海汽车消费市场注入新鲜活力、繁荣汽
车市场经济的美好愿景，正式和广大市
民见面了。60多个汽车品牌同步展出，
青海国际会展中心室内室外场馆全覆
盖，价格优惠力度前所未有。

“这次车展，我们带来了最大的诚
意，只要购买我们的车就可享受购置税
全补和保险补贴。”青海赛亚金孚沃尔
沃销售顾问段积军向咨询者介绍道。

此次晚报车展，各参展商积极向厂

家申请了多款车型，各展台不仅主销车
型全部参展，而且价格优惠力度也是前
所未有的，只为让消费者满意而归。在
青海嘉豪晟雷克萨斯的展台前，记者看
到各类主销车型均已参展，其中雷克萨
斯ES最高综合优惠可达6万元，UX综合
优惠可达8万元。

“一直想换辆车，就等着晚报车展开
幕，因为车展上优惠力度大、车型全。我
刚刚拿下了我看好的领克08，享受了交
4000 抵 2 万的优惠，我觉得还是很划算
的。”市民张瑜告诉记者。走访中，记者
发现大部分市民就是奔着晚报车展的优
惠力度来的，像张瑜一样，先选好自己中

意的车型，再在车展上订购的市民占大
多数。

另外，新能源汽车减免车辆购置税
也有最新政策，购车时间不同，减免上限
及减免幅度均有所不同。“在2024年1月
1 日到 2025 年 12 月 31 日期间购买 30 万
元以内新能源车辆的消费者可以享受免
征购置税政策，超过30万元的车辆可享
受3万元的减免额度；从2026年1月1日
到2027年12月31日期间购买新能源车
的消费者则可以享受购置税减半的政
策，减免税额上限为1.5万元。”西宁市税
务局第二税务分局工作人员丁鼎向前来
咨询的市民介绍道。 （记者 师晓琼）

最高优惠12万元！晚报车展不容错过

新技术高调亮相晚报五一车展

930台！开幕首日成交超亿元
车展首日印象：走亲民路线符合百姓“口味”

本报讯（记者 张国静）房展+车展！
5 月 1 日，随着“五一”小长假拉开序幕，
市民纷纷前往青海国际会展中心，感受

“两展联动”带来的买车购房便利。
本次房展首次与车展“梦幻”联动。

5月1日，房地产促销巡展会同步在青海
国际会展中心开启了第二场活动。本届
房地产促销巡展会是由省房地产业协会
主办，西宁晚报社承办，以“乐居青海 尊
享生活”为主题，云集了省房地产业协会
30 余家优质房地产企业的 40 多个优质
房地产项目楼盘。记者采访了解到，在
本场活动中，各房企以更大的优惠和实
在的“礼包”与车展同台竞技，为购房市

民搭建了更便捷的购房平台。
走进房展会现场记者看到，各企业展

区内驻足咨询的人络绎不绝，各房地产企
业的宣传标语更是简洁明了、一语中的：

“实景准现房”“5000起仅余3席”“钜惠限
量10套”“五一限时一口价”……各房地产
企业纷纷从价格入手，拿出最大诚意、最
大优惠，吸引消费者。“我们想借车展人
气，特推出了五一特惠房源，目的是乘势
再冲一把。”西宁房地产集团销售顾问表
示。随后记者还采访了多家房地产企业
代表，他们表示，从去年以来，西宁市放宽
了购房政策，多措并举激活房地产市场，
通过连续多年由政府主导组织举办房展

会，更有利于打开西宁市场，激活房地产
市场主体活力，进一步满足市民及青年群
体的刚性需求。对房企而言，有了更多机
会“上台唱戏”，为各房企宣传品牌、推介
优质楼盘项目搭建了好的平台。

一次性组织数十家房地产企业、集
合近百个优质楼盘信息，是房展会实现
一站式购房的最大优势。记者采访现场
市民了解到，很多刚需消费者想买房、看
房，就要多跑路、多咨询，现在能在房展
会上一次性了解多家房地产企业的房产
项目，这样的平台更便捷、更全面。此
外，由政府主导，房展会的权威性更高，
服务性更强，百姓更认可。

房展车展联动！搭平台为西宁楼市添活力
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