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12月28日，备受关注的首届晚报冬季车展璀璨
开幕，它不仅为冬日的西宁增添了一抹别样的风采，
更如同一股暖流，奔腾着、涌动着，为青海汽车市场
在年底注入了无限的生机与活力，让人们真切地感
受到了消费信心的蓬勃生长。

12月28日，西宁的气温骤降，人们裹紧了厚厚
的外套。中午时分，阳光正好，踏入青海国际会展中
心首届晚报冬季车展现场，热闹非凡的场景瞬间驱
散了人们周身的寒意。人们熙熙攘攘，在各个展位
间穿梭流动，每个人的脸上都带着或好奇、或期待、
或兴奋的神情。展位上，一辆辆崭新的参展车辆整
齐排列，车身闪耀着金属光泽，仿佛在向人们诉说着
汽车工业的魅力与进步；销售人员热情似火，使出浑
身解数全方位向消费者介绍着车辆的情况；网络主
播们你方唱罢我登场，口若悬河地挨个介绍着热销
车型和优惠力度，线上线下互动不停。

强势推出，晚报冬季车展“一炮打响”

“这是一次全新的尝试，我们强势推出的首届晚
报冬季车展一定会‘一炮打响’。冬季青海国际会展
中心展馆闲置，正好发挥其作用，还能带动本地汽车
市场消费；今年从国家到地方都推出了一系列购车
优惠活动，错过了‘十一’晚报车展优惠的消费者正
好在本次车展抢抓最后的机会享受红利；年底各大
汽车销售企业也计划利用车展冲业绩，冬季车展这
个平台恰到好处；最关键的一点还是晚报车展的品
牌影响力，每次晚报车展举办期间，丰富的品牌车
型、专业的展示和优质的服务，都为消费者提供一个
集中获取信息、亲身体验的绝佳场所。在这里，消费
者可以近距离地感受不同汽车品牌的文化底蕴和产
品实力，与销售人员进行面对面的沟通交流，从而更
加准确地判断哪一款车才是最适合自己的。这种直
观的体验和深入的了解，极大地增强了消费者的购
车信心，让他们不再犹豫不决，而是更果断做出决
策。因此，无论是汽车销售企业还是消费者，他们都
信赖晚报车展、看好晚报车展。”在提到举办首届晚
报冬季车展的必要性时，车展主办方告诉记者。

促进消费，晚报冬季车展“义不容辞”

20多个品牌展位、300余辆展车，首届晚报冬季
车展现场，各车企通过展示前沿技术、提供便捷选
购、给予实惠优惠，向消费者传递出汽车行业蓬勃发
展的信号，有力提振了消费信心，有望带动本地汽车
消费市场迎来新一轮增长热潮。在这个寒冷的冬
季，车展现场的火热氛围，仿佛预示着新的一年青海
汽车市场即将迎来一个生机勃勃的春天。

在星途汽车展区，一辆炫酷的新能源汽车被围
得水泄不通，销售人员热情洋溢地介绍着车辆的先
进技术和超长续航里程，围观者不时发出阵阵惊
叹。市民赵先生的目光紧紧地锁在车身上，他一边
听着讲解，一边不住地点头，嘴里喃喃道：“这续航能
力确实不错，现在充电也越来越方便了，新能源汽车
真是未来的趋势啊。”不远处，市民余先生一家围着
一辆宽敞的SUV讨论着，孩子们在车内兴奋地探索
着汽车功能，父母则在向销售人员询问价格和优惠
政策。他们的欢声笑语回荡在展位周围，仿佛已经
看到了他们一家人开着新车去旅行的美好画面。这
一幕幕场景，不仅仅是简单的看车、选车过程，更是
消费者对美好生活的向往与追求，而车展，正是为他
们搭建了这样一个触手可及的平台。

多重优惠，晚报冬季车展“不虚此行”

首届晚报冬季车展是汽车品牌的大聚会，从豪
华品牌到亲民的自主品牌，从轿车、SUV 到 MPV 等
各类车型应有尽有。消费者不用奔波于各4S店，就
能在短时间内将不同品牌同级别车型的外观、内饰、
空间、配置等方面进行详细对比。例如中型 SUV 细
分领域，消费者可以一次性看到日系、德系、美系等
多品牌产品，权衡性价比、操控性、舒适性等因素，精
准定位最适合自己的车，这种高效的选购体验提升
了消费者对买到心仪好车的信心。

车展上，各大品牌为了吸引消费者，也纷纷亮
出“看家本领”。各种令人心动的优惠政策应有尽
有，除了直降现金优惠、限时一口价、以旧换新补贴
外，还有各种大礼相送，送装潢、送保养等等。这些
实实在在的优惠和丰富多彩的活动，让消费者感受
到了车企满满的诚意，也让他们在购车时更加坚定
了自己的选择。

首届晚报冬季车展将以最大的诚意与努力，为
每一位观展者带来精彩的观展体验。首届晚报冬季
车展绝对让你不虚此行。在这里，希望每一位消费
者都能邂逅自己心仪的那辆汽车，享受到更多的购
车优惠和乐趣。首届晚报冬季车展，让您的冬季生
活更加多彩、惊喜连连，带来更多实惠和收获。

（记者 一丁）

优惠加码 单量上涨

晚报冬季车展点燃年末购车潮

买车卖车、看车赏车，冲业绩、引流
量……晚报冬季车展如同一面多棱镜，折
射出社会的多彩与人生的百态。随着年
底的临近，车展更成为汽车销售人员冲刺
业绩的关键时期，同时也是观展人员寻找
梦想座驾、体验汽车文化的绝佳时机。

忙碌的身影冲刺业绩

随着晚报冬季车展的开幕，汽车销售
人员也迎来了他们一年中最忙碌的时
刻。他们身着整洁的制服，面带微笑，穿
梭于各个展位之间，为每一位潜在的客户
详细介绍车型、性能、价格及优惠政策。

在奥迪汽车展区，销售经理小申正忙
着为客户介绍主推车型奥迪Q6，谈到消
费者最关注的车展优惠价时，小申拿出一
张调价单，详细介绍年底的这一波福利：

“奥迪Q6、A7L两款车是奥迪汽车的热销
款，为年底回馈广大消费者，我们拿出15
万元的折扣，直接将价格打到最低……”

车展不仅是汽车的高光时刻，也是一
场汽车销售人员的竞技比赛。车展的舞
台上，他们不仅是在销售汽车，更是在销
售自己的梦想和信念。记者在车展看到，
每个品牌的汽车销售人员都拿出看家本
领，纷纷做到问不倒、难不了，从车辆的燃

油经济性到安全性能，从智能驾驶辅助系
统到售后服务体系，他们如数家珍，以专
业的解答和贴心的服务，不断收获着一个
个订单。

从各地奔赴车展的爱车人

以家庭为单位来观展是车展最常见
的。在车展上，不乏一家老小齐上阵的温
馨场景。父母带着孩子，或是夫妻携手，
他们或驻足于心仪的车型前，仔细聆听销
售人员的讲解，或兴奋地讨论着哪款车更
适合家庭出行，脸上洋溢着对未来的憧憬
和喜悦。“我们来自海东市民和县，今天给
儿子看车，主要是过年儿子要娶媳妇了，
想着买一台适合家用的SUV。”市民马先
生告诉记者，由于马先生一家人常年在外
地开饭店，只有年底才有时间回青海，所
以错过了“五一”“十一”晚报车展，没想到
年底还有一场车展，就马上抓住机会现场
看车选车。“车展优惠力度大，而且各种品
牌同时展出，方便我们一站式选车，真是
太好了。”马先生说。

除了购车消费群体外，每一届车展也
是摄影爱好者的天堂。他们手持相机，穿
梭于各个展位之间，用镜头捕捉着每一款
车型的独特魅力和每个精彩瞬间。

“直播卖车”成为新时尚

人手一部手机、现场直播卖车，这在
今年的冬季车展上十分普遍，也成为汽车
行业“内卷”新现象。随着国家报废更新
和以旧换新“双新”政策的持续发力，多平
台汽车销售收获了不少新业绩。

在以旧换新政策和年度促销等因素
刺激下，很多汽车新品牌也希望借助此次
车展抢占市场，冲刺年底销量。记者在现
场看到，不少汽车经销商纷纷通过直播，开
启卖车模式，销售人员或主播通过直播展
示各款车型的特点和优惠详情。别克展区
内，一名销售人员在绕车讲解的同时，不时
查询手中的报价单回答直播间里消费者的
询价。“微蓝、威朗、昂科威plus等是车展上
的热销款，我们也推出元旦降价优惠，大家
可在直播间里预约试驾……”“我们上汽大
众恰逢40周年，在晚报冬季车展推出各类
车型最低价，特别是帕萨特、途观、朗逸等
都有很亲民的价格。”

“直播卖车已经成为汽车领域销售的一
个新模式，目前我们已经推出多个抖音号、视
频号，时时以直播的形式回复消费者需求，
实现更广领域的销售成绩。”上汽大众品牌
运营方贾磊告诉记者。 （记者 张国静）

本报讯（记者 张国静）2024 年 12 月
28 日至2025 年1 月1 日，以“开启汽车新
征程”为主题的西宁晚报冬季车展在青海
国际会展中心拉开序幕。20多个汽车品
牌、300 多台车同台竞技，以“破”底的价
钱、最大的优惠力度、最高的补贴向年末
销售发起最后一波冲刺。

上汽大众、领克汽车等品牌搭台参
展，长安、吉利、长城汽车、奇瑞等自主品
牌也拿出新车型和新技术亮相车展。时
值年末冲刺销量阶段，销量“争夺战”也在
晚报车展开启。继今年“五一”“十一”晚
报车展后，各车企纷纷拿出热销款车型齐
聚展馆，点燃了年末购车新热潮。

此次车展上，星途汽车首次发布多台

新能源汽车。“作为主打新能源汽车的自
主品牌，星途想通过晚报冬季车展在西宁
亮相，推出了多台价格亲民、功能性强的
新能源汽车，同时也在价格上拿出最优惠
的政策吸引消费者。”星途汽车销售许总
经理告诉记者。

除发布新技术、新战略外，晚报冬季
车展上，自主品牌冲击百万级以上的豪华
市场也成为一大看点。红旗率先推出了
2025年红旗HS3、红旗HS7两款新品，其
中HS3作为新品的主推款，其混动超强续
航、3 电终身保修成为该款车的最大卖
点，也是消费者十分关注的方面。“趁着年
底这一波大促，我们推出了 2025 年新款
车型，一方面让新车与消费者提前见面，

另一方面通过车展发出最优惠的邀请，让
红旗的消费者在这里看到最优惠、最优质
的车型。”红旗汽车销售经理彭毛说。

晚报冬季车展第一天，多个展台的
销售人员在观众入场前进行了销售动员
会。沃尔沃、凯迪拉克、上汽大众等则是
在展台安排销售人员为意向客户进行讲
解，或安排活动人员在展馆发放宣传单、
推出“扫码免费领礼品”活动获取意向客
户。星宏名车豪华商务车展厅相关负责
人表示：“我们是兰州的经销商，这次也
是第一次参加晚报冬季车展，现场我们
推出迈巴赫、奔驰、阿尔法等豪车与西宁
朋友见面，希望车展期间多卖几辆车拉
升业绩。”

新能源浪潮席卷晚报冬季车展

全家齐上阵！车展受到广大消费者青睐

年末冲量，车企纷纷上演“花式促销”

本报讯（记者 一丁）“相较于传统燃
油车，新能源汽车的使用成本较低。”“新
能源汽车的政策支持和优惠补贴更多。”

“新能源汽车更具个性化，非常吸引我们
年轻人的目光。”……走进首届晚报冬季
车展现场，各大品牌展台前人潮涌动，记
者发现新能源汽车备受关注，越来越多的
车企也抢抓市场，在新能源汽车置换、购
买方面推出了“真金白银”的让利大优惠。

8080%%消费者第二辆车必选新能源消费者第二辆车必选新能源

“如果家里已经有一辆车了，那么

80%的购车者在购买第二辆车时都会选
择新能源汽车，这不仅因为近年来新能
源汽车的市场占比日益上升，更因为它
的用车成本较低、技术进步与性能提
升。对此，我们推出了一款性价比特别
高的新能源汽车 ID.3，五座车不仅空间
大，价位也亲民，11 万元起步，一上市就
卖得特别好，早上车展一开幕，很多消费
者直奔展厅为它而来。”上汽大众 4S 店
工作人员告诉记者。

“我们的新能源车比较有个性化，性
价比也高，在‘十一’晚报车展上一亮相就

收获满满订单，当时我们只带了个别车型
参展，没想到消费者认可度很高。此次参
加晚报冬季车展，我们带来了揽月、瑶光、
凌云等多款车型，而且我们的车辆搭载的
是新一代磷酸锰铁锂电池，续航能力长、
适合高海拔高寒地区。一早上了解咨询
的消费者特别多。”星途汽车销售负责人
向记者介绍到。

消费者越来越认可新能源汽车消费者越来越认可新能源汽车

工欲善其事，必先利其器。没有两
把“刷子”新能源汽车如何能够占领市
场？首届晚报冬季车展期间，吸引众
多消费者目光的车辆始终是新能源汽
车展区和传统汽车展区的新能源汽车
展位。

为了“吸粉”，新能源车企纷纷亮出
“黑科技”。超长续航里程突破消费者对
电动车出行半径的担忧，智能驾驶辅助
系统让驾驶变得更加轻松安全。现场，
正在一辆新能源车上体验的市民李先生
兴奋地告诉记者：“原本我还担心电动汽
车在我们高海拔地区不实用，现在看来，
技术进步远超想象，买新能源汽车心里
有底了。”

“如今的新能源车已涵盖轿车、SUV、
MPV 等多个车型，这对我来说选择性多
了，加上新能源车设计更新颖时尚，具有
较高的辨识度和科技感，所以我们年轻人
更爱新能源。趁着车展最后的优惠让利
机会，我准备置换一台新能源车，体现新
年新气象。”市民王彦宗高兴地说。

闫鸿闫鸿 摄摄


