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04A家国同庆 月满中秋

假期前两日超4万人逛晚报车展
走进新青海国际会展中心，前来逛展的人流如织、好不热闹！
国庆中秋假期，当不少人还在为假期去哪儿玩而纠结时，西

宁的市民早已有了心仪的去处——逛车展。记者从车展组委会
了解到，车展前两日，已有超过4万人涌入车展现场。在这里，欢
声笑语与汽车轰鸣交织在一起，一场关于汽车与科技的盛宴已然
拉开帷幕——

全家出动，车展成欢乐聚会地
10月2日12时许，新青海国际会展中心门前车来车往，下车

的人流一波接一波，有三五好友组团、有年轻情侣相约……大家
纷纷朝着晚报“十一”车展走来，希望能在此与“梦中情车”邂逅。

走进展馆现场，首先映入眼帘的便是熙熙攘攘的人群，其中不
乏全家总动员的温馨场景。在领克品牌展区前，李先生一家五口正
兴致勃勃地参观着。李先生和妻子各推着一辆婴儿车，身旁还跟着
一只活泼可爱的小狗，一家人的脸上都洋溢着幸福的笑容。“我们每
年国庆都会来车展，这已经成为了我们家的传统节目了。”李先生笑
着说道，“在这里不仅能了解到最新的汽车资讯，还能和家人一起逛
逛，增进感情。你看，我家的小狗也跟着凑热闹。”

在本届车展上，零跑C16、领克900等六座大空间车型，成为
了热门试驾车型。这几款车主打家庭出行，尤其适合多孩家庭或
需兼顾老人接送的场景。

“这两天来逛展的人特别多！买车是件大事，来看车试驾的
基本都是全家出动。车展上的专属福利吸引了不少消费者，这两
天我们的两家参展门店都卖出去了10多台车！”零跑品牌销售经
理王屹业告诉记者。

梦想与情怀交织，车展见证多元热爱
车展现场，豪车展区总是吸引着众多人的目光。在宝马展

区，一个小男孩正坐在驾驶座上，双手紧紧握着方向盘，眼睛里闪
烁着兴奋的光芒，仿佛自己已经驾驶着豪车驰骋在马路上。“真是
太酷了，我长大后也要买一台这样的车！”小男孩兴奋地说道。

除了怀揣“豪车梦”的小孩，车展现场还有不少“资深车迷”。
62岁的王叔就是其中之一，从西厅到中厅，他在各个展位前仔细
地观察着每一辆车。“我年轻的时候就喜欢车，那时候条件不好，
只能看看。现在生活好了，每年的晚报车展我都来，看看最新的
车型和技术。”王叔高兴地说。

从海北州门源县来西宁过国庆中秋假期的马明鑫一家，也趁
着假期来到了车展现场。马先生站在一辆越野车前，仔细地了解
车辆的参数和配置。“我们一家人打算明年去新疆自驾游，所以想
换一辆性能好、空间大的车。”马先生说道，“正好赶上晚报‘十一’
车展，这么多品牌和车型集中展示，我们准备好好比较一下，选一
辆最适合我们的车。”

除了热闹的参观人群，车展现场还有丰富多彩的活动和表演。
舞台上的车模走秀精彩纷呈，吸引了众多观众驻足观看；“十六人格
互动展区”里，不少年轻人正扫码参与测试，并寻找与自己匹配的艺
术空间合影留念。此外，车展主办方还为观众准备了丰富的礼品和
优惠活动，让人们在欣赏汽车的同时，还能享受到实实在在的福利。

第30届西宁晚报“十一”车展热度正酣！在这里，人们可以感
受到汽车文化的魅力，实现购车梦想；能够与家人朋友一起度过
美好的时光，留下难忘的回忆。随着假期的继续，车展现场还会
迎来更多的人潮，这场汽车盛宴也将持续升温。 （记者 李静）

本报讯（实习记者 周智昂）国庆中秋假期序幕拉开，晚报车展
迎来了从心动到行动的时刻。10月1日，第30届西宁晚报“十一”
车展开幕，在新青海国际会展中心，新能源汽车“豪华阵容”集结，
成为本届车展上最引人注目的亮点。

本届车展上，新能源车型占比高达45%，创下历届车展之最，
新能源汽车成为绝对主角。记者在现场看到，传统品牌与造车新
势力纷纷亮出“王牌”，带来多款搭载新能源技术的新车型。鸿蒙
智行、比亚迪、理想等新能源品牌搭台亮相，全系车型与前沿技术
同台“献唱”，成为全场焦点。

鸿蒙智行首款新能源旅行车享界 S9T，融合轿车舒适性与
SUV通过性，打破车型边界。以优雅“寰宇美学”设计语言，搭配
仙踪绿车色与星河大灯，呈现行驶中的视觉艺术。它不仅拥有掀
背式电动尾门与宽敞后备箱，更配备-6℃至50℃可调冷暖箱，满
足旅途中的冷热需求。

捷途山海品牌下的山海L7PLUS，作为新能源汽车重新定义
的家庭旅行方式，这款“长续航豪华电七座SUV”基于昆仑超级混
动平台打造，以2820毫米超长轴距打造灵动大空间。220公里纯
电续航加上1700公里综合续航，彻底告别里程焦虑。

还有比亚迪旗下百万级新能源硬派越野SUV仰望U8L、理想旗
下专为年轻人打造的“移动的家”理想i6、为家庭带来“稳稳的幸福”的
理想i8、以海洋美学为设计语言的比亚迪海洋系列海狮06等等。

本届车展如同一面镜子，映照出青海乃至全国汽车消费市场
正在发生的深刻变革。新能源车型已从“新兴技术”走向“主流选
择”，无论是百万级别的豪华座驾，还是亲民实用的家庭用车，新
能源汽车已成为不可阻挡的潮流。

在车展现场，带着家人前来观展的顾先生感慨：“国产新能源
车的设计、空间、续航都让人眼前一亮，而且新能源汽车的用车成
本更低，我们都在考虑把燃油车换成新能源SUV。”

鸿蒙智行展台负责人认为，青海市场对新能源车的接受度正
在快速提升。消费者不再仅仅关注政策补贴，更看重技术成熟度
与产品带来的生活品质变革，这正是市场走向成熟的标志。

“快来测测你是哪种类型的人
格？”在新青海国际会展中心中厅与
西厅的交界处，一幅醒目的“十六型
人格研究中心”导览图前围满了不
少消费者。“什么是‘十六型’人格？”

“车展上为何出现了‘十六型’人格
活动？”新奇的互动引起了不少消费
者的好奇，这项独特的活动也成为
了本届晚报“十一”车展受欢迎的互
动体验区之一。

“我们在展馆入口区发放导览
图，市民集满 6 个打卡点印章即可
参与抽奖。”据活动现场工作人员
介绍，这条精心设计的路线不仅包

含石头剪刀布小游戏、愿望打卡
墙、性格测试等互动环节，在中途
还可以品尝咖啡，在盖章集章的过
程中还能经过不少有趣的车型，比
如百万豪车仰望U8L，还可以看到
贴满了可爱图案的车型，让消费者
在了解自我的同时，还能让逛展充
满乐趣。

在抽奖区域，除了洗漱用品、
水杯、椅子等实用礼品，参与者还
能获取免费学车的名额。青海青
塘驾驶员培训有限公司销售人员
汪世凯介绍：“本次参与抽奖的学
车名额为活动一等奖，共有两份，

消费者获得名额后即可到对应的
驾校进行一对一学车培训，绝对是
货真价实的福利。”

近年来，“MBTI 十六型”人格
在年轻群体中持续风靡，本届晚报
车展创新引入“十六型人格互动展
区”，通过“十六型人格·专属车生
活”的主题概念，带来汽车与人格这
种跨界的文化互动方式，让“每种人
格都有专属座驾”的理念为消费者
带来新体验。

“在本次车展中，我们结合‘十
六型’人格特质，为不同个性的消费
者带来了多款契合其风格的车型。
例如，仰望U8L、腾势N9更偏向‘I’
人，在静谧中彰显品位，而比亚迪秦
LEV、元UP等车型，则更适合外向
活力的‘E’人，动感设计呼应满满
热情。”据活动策划者介绍，“十六
型”人格展出一定会让西宁的消费
者，尤其是年轻消费者感受到“品牌
理解我”的互动体验，从而拉近各大
汽车品牌与用户的距离。

这种人格与汽车的结合，不仅
让选车过程变得更有趣，更让汽车
从代步工具变成承载个性与生活
态度的表达方式。市民姜丽表示：

“这种模式更符合年轻人个性化表
达的消费趋势，当我们遇到符合自
己人格类型的推荐车型时，这种情
感共鸣，远比传统销售话术更让人
心动。” （记者 文月婷）

“十六型”人格打造购车新体验

“欢迎来到我的直播间，今天
是车展第二天……”当熟悉的直播
话语撞上车辆的轰鸣引擎，第 30
届西宁晚报“十一”车展现场正上
演着一场别开生面的“直播大比
拼”。来到零跑、吉利、领克等品牌
的展台前，拿着直播设备的主播们
正与屏幕前的观众热情互动；另一
侧，奥迪、宝马等豪车品牌也一改

“高冷”面貌，用直播间专属福利吸
引着广大消费者。

线上预约线上预约，，市民逛展更便捷市民逛展更便捷

走进零跑展台，主播的嗓音穿
透人群：“欢迎来到零跑的直播间，
在车展期间购车，抽奖活动、置换补
贴等多重好礼等你来享！”展车前，
主播详细介绍着车辆的外观、配置、
空间等，屏幕那头，网友的弹幕如潮
水般涌来：“想去逛车展，现在去能

送门票吗？”“已预约试驾，求赠品！”
在各品牌的直播间内，不少市

民游客都希望预约看车：“我还有半
个小时到，过来还能试驾体验吗？”
比亚迪的销售顾问小张正卖力介
绍：“点击下方小风车就能领取十一
车展底价报价单！如果您有购车意
愿，到展馆直接联系我们，我们也可
以接您来看车……”

多品牌加入多品牌加入，，直播间里福利多直播间里福利多

“以前车展靠嗓门吆喝，现在少
不了手机‘种草’。”一位参展商笑着
说道。如果说各大国产品牌的直播
已成常态化，那么豪车展区的直播
秀则带着一丝“反差萌”。

走进宝马展区，主播正指着车
上的报价牌喊话：“宝马 2 系 18 万
起，3系24万就能到手，直播间预约
试驾还赠送价值 398 元的专属礼

品！”路过的刘阿姨停下脚步：“现在
18万就能买到宝马了？”销售顾问立
刻给出解答：“这是车展专属价，其
间下单还能享受首付 0 元起，月供
1180元起的超值优惠。”沃尔沃、奥
迪等品牌的直播热情也格外高涨：

“各位观众，咱们一个一个来，看车
试驾谈价格，我们都能满足！”

不远处的鸿蒙智行展区，主播正
在问界M9车旁讲解：“这款车的外观
超亮眼，智能化属性拉满，还有车展
专属福利！”话音未落，现场便有不少
车迷排队上车体验，直播间的观众们
也跟随镜头，开启“云试驾”。

下午 3 时，展厅内的灯光依然
璀璨。直播间里，各类咨询正不断
弹出；展台前，试驾的队伍排起长
龙。当科技与汽车相遇，这场“速度
与激情”的较量，才刚刚开始。

（记者 李静）

“云看车”让车展展““流量流量””变销量变销量

国产新能源汽车“闪耀”晚报车展
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