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晚报冬季车展掀起年末购车潮

本报讯（记者 一丁）“快看，这辆小米汽
车，外形真炫酷！”12月12日，在西宁晚报第
二届冬季车展现场，小米汽车一经亮相就
引发了观展者关注，小米汽车展台成为展
会现场最具人气的展台之一。

据悉，多年来小米以高性价比的电子
产品、不断创新的科技以及优质的用户服
务，积累了庞大的用户群体和极高的品牌
忠诚度。消费者对小米品牌的信任，自然
地延伸到了小米汽车领域，使得小米汽车
一经推出就备受消费者认可。随着新能源
汽车队伍的发展壮大，小米汽车陆续在全
国各地开设销售店铺，可青海市场却迟迟
没有入驻，这也一度让青海车迷十分失

望。随着招商引资工作的进一步推进，今
年10月28日，青海市场第一家小米汽车2S
店在东川园区正式开业，这也让青海的车
迷和消费者兴奋了起来，都希望能够多了
解小米汽车。没想到这一愿望立马变成现
实。在本届晚报冬季车展上，小米汽车携
YU7、SU7进行“首秀”，从开展伊始展台便
被观展者层层围住，与新车合影的、上车试
乘的排起了长队。

“我们一来到青海就听说了西宁晚报
车展的品牌影响力和销售实力，无奈已经
错过了晚报‘五一’和‘十一’车展，没想到
在年末西宁晚报还推出了冬季车展，听到
这个好消息我们早早报了名，只为抢抓机

遇，希望借助晚报冬季车展的东风提升品
牌在青海市场的知名度和曝光度，让更多
的青海消费者知道小米汽车、了解小米汽
车。此次冬季车展，除了车辆独有的硬核
技术实力比较吸引人外，我们还带来了诚
意十足的购车优惠，相信一定会让不少持
币观望的消费者果断出手。”小米汽车2S店
销售工作人员告诉记者。

小米汽车区域负责人表示，此次首秀
西宁晚报冬季车展，是品牌深耕西北市
场的重要一步。未来，小米汽车将在西
宁布局更多体验中心与服务网点，让消
费者能更便捷地享受“科技+出行”的融
合服务。

本报讯（记者 刘瑜）12月12日，西宁寒
风凛冽，气温骤降，但第二届西宁晚报冬季
车展现场却气氛热烈、人气高涨。作为今
年西宁车市的收官之作，这场汽车盛会不
仅为市民带来了购车福利，更成为各大车
企冲刺年终销量的关键战场，现场促销氛
围拉满，订单洽谈热火朝天。

相较于以往车展的华丽布展与丰富活
动，本次冬季车展更显务实本色，各大车企
纷纷聚焦“冲销量、稳业绩”核心目标，拿出
年度最大优惠力度，以实打实的让利吸引
消费者。走进车展现场，“聚礼‘双十二’，
年终大收官”“百亿补贴倒计时，年终抄底
至高省4万元”等醒目标语随处可见。销售
人员穿梭于展台之间，或细致为观展者介
绍车型性能，或耐心核算购车优惠，部分品
牌还开启线上直播，同步推送车展盛况与

促销政策，忙得不亦乐乎。
“年底是销量冲刺的最后窗口期，借

助晚报车展的公信力和人气，我们特意抽
调 4 名销售骨干驻场，把销量最好的主力
车型全部摆上展台，就是希望能再冲一波
业绩。”荣威汽车市场经理王龙介绍，此前

“十一”车展期间，荣威品牌斩获 20 台订
单，此次针对年终冲量，优惠力度再度升
级，荣威M7和D7两款热门车型至高优惠
达 3.9 万元，力求突破过往销量成绩。长
城汽车销售人员也表示，本次展出的 4 款
主力车型均为年度畅销款，优惠力度堪称
全年最大，至高让利3万元，抢抓年终消费
热潮冲刺销量。

奇瑞凯翼展台前同样热度不减，一大
早便有3名意向顾客留下联系方式，为销量
突破打下良好基础。该品牌销售人员信心

满满地说：“‘双十二’节点叠加晚报车展的
影响力，再加上置换礼、厂补、质保礼等多
重福利加持，我们有信心实现销量新突破，
不辜负年底这最后的冲刺机会。”

市民购车热情也与车企冲量战意形成
呼应，不少消费者专程赶来挑选心仪车
型。市民王先生表示，一直关注晚报车展
的品牌实力，知道年底这场车展是购车好
时机，特意带着家人赶来“薅羊毛”，争取赶
上今年购车的末班车。

据了解，本次车展汇集400辆展车、30
多个展位，涵盖小米、比亚迪、问界、凯迪拉
克等众多热门品牌，其中小米汽车更是首
次亮相西宁车展。主办方以免费开放的形
式邀请市民观展，为车企与消费者搭建高
效对接平台，助力车市年末消费热潮持续
升温。

本报讯（记者 刘瑜）12月12日，第二届
西宁晚报冬季车展开幕恰逢“双十二”节
点，更叠加新能源车购置税全额免征政策
倒计时利好，“三重机遇”齐聚一堂，让这场
年终汽车盛会成为市民购车的“黄金窗
口”，新能源车展台人气爆棚，消费者抢抓
政策红利，购车热情高涨。

当天西宁寒意十足，但车展现场新能
源车展区却热度飙升，“免税倒计时，购车
正当时”“购置税全免倒计时，税末狂欢
购”等标语格外醒目，不少市民直奔新能
源车展台，详细咨询车型参数与免税政
策，销售人员则重点讲解政策细节与购车
优惠，现场咨询、试驾、洽谈订单的消费者
络绎不绝。

据悉，明年1月1日起新能源车购置税
优惠政策将调整，当前仅剩十余天的政策

红利窗口期，成为推动市民购车的重要动
力。“早就想买辆新能源车，听说购置税优
惠政策要变了，赶在年底车展过来看看，既
能享受免税福利，还能叠加车展优惠，太划
算了。”市民张女士一边试驾新能源车，一
边向记者说道，她对比了多款车型后，已经
锁定心仪车辆，打算尽快下单办理手续。

各大新能源车企也精准把握政策节
点，将购置税减免与车展优惠相结合，推出
多重福利套餐。比亚迪展台前，不少消费
者驻足咨询，工作人员介绍，12月31日前购
车可享厂家至高 1.5 万元超级补贴。东风
猛士则推出1万元置换补贴、5000元地方补
贴及2000元油卡福利，搭配免税政策，进一
步降低购车成本。

长城汽车销售人员特意提醒消费者：
“购置税优惠政策即将到期，现在购车能

省下一笔不小的开支，再加上我们品牌至
高 3 万元的车展优惠，错过这次就要多花
钱了。”不少市民也深知政策红利的珍贵，
购车决策更为果断。“算下来免税能省几
千元甚至上万元，再加上‘双十二’和年底
车企的优惠，现在买车性价比最高，赶紧
定下来免得政策到期后悔。”市民赵先生
在选定一款新能源车型后，当场与销售人
员敲定订单。

主办方相关负责人表示，本次冬季车
展不仅汇集众多热门新能源车品牌，更全
力衔接政策红利，联合参展车企推出空前
优惠，以免费开放的形式为市民打造便捷
购车平台。在政策倒计时与双重优惠的叠
加效应下，这场年终汽车盛会正助力市民
抢抓购车好时机，也为西宁年末车市注入
强劲活力。

小米汽车首秀晚报冬季车展受热捧

免税倒计时！晚报冬季车展成购车“黄金窗口”

年终车市收官战打响！车企抢单火力全开

冬季还有车展？
对！12月12日，第二届西宁晚报冬季车

展如约而至。
深冬的高原古城，热情驱散寒意。开幕

第一天，西宁气温骤降，但是市民蜂拥而至的
购车热情不减。第二届西宁晚报冬季车展开
幕，标志着我市汽车消费市场正式形成“春季

‘五一’、秋季‘十一’、冬季年末”的全年度、全
链条展会格局，为市民提供了跨越四季的看
车购车平台。

创新时序填补冬季车展空白创新时序填补冬季车展空白

本次冬季车展是我市继首次尝试后、第
二次在12月份举办的大型汽车展会，汇集约
400辆展车，涵盖各类热门品牌和车型，包括
新能源汽车、豪华汽车、家用轿车、SUV 等。
同时，搭建了30多个展位，为各品牌的汽车经
销商提供汽车展示舞台。展会组委会负责人
介绍：“过去晚报车展集中于‘五一’、‘十一’
两个黄金周，冬季一直是空白。去年我们尝
试打破季节限制，举办了第一届冬季车展，取
得了较好的销售业绩。为了方便市民购车，
持续送出购车‘福利’，我们再一次发力打造
冬季汽车消费服务平台。”

记者在现场看到，尽管室外最高气温已
降至零下，但展馆内看车、询价、体验的市民
络绎不绝。“听说新能源汽车马上要取消购置
税了，我们趁着晚报冬季车展来瞧瞧，看有没
有心仪的车。”“今年我们错过了‘五一’、‘十
一’车展，听说要举办冬季车展，就专程来一
趟，看看年底有没有更好的优惠政策。”采访
中不少市民表示，一站式的车展平台，既便
利、又便宜。

线上线下融合搭建智慧购车平台线上线下融合搭建智慧购车平台

“宝子们，冬季车展上福利多、车型多，如
果来不了现场，我给大家一一介绍……”在各
品牌展区记者看到，各展台均设有数字化展
示屏和线上咨询通道，市民可通过扫描二维
码进入“车展直播间”，实现线上看车、预约试
驾、比价咨询等功能。华为品牌销售经理告
诉记者：“我们专门为晚报冬季车展推出了线
上专属优惠，并安排汽车达人全天候直播讲
解，让无法到场的消费者也能‘云参与’。”

本次车展采用“线上线下双渠道”销售模
式，是车展现场最普遍的展示方式。采访中
多家汽车品牌销售经理告诉记者，无论在车
展还是在日常销售时，线上渠道打通了新的
销售平台，不少州县群众不便随时来看车，所
以通过线上沉浸式体验的方式了解车况、询
问车价以及优惠政策等，实现了线上订单新
路径。

此外，记者看到，不少汽车品牌展区还策
划了试乘试驾、汽车文化讲座等系列活动，吸
引不同群体购车消费者体验多元化购车感
受。市商务局相关负责人表示：“冬季车展不
仅刺激了年末汽车消费，更通过延长展会链
条，促进我市汽车产业全年均衡发展。未来
我们将继续优化展会布局，结合线上线下渠
道，为市民和车企搭建更高效、更便捷的对接
平台。” （记者 张国静）


